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MINUTES OF PROCEEDINGS
OTTAWA, Wednesday, May 27, 2009
)

[English)

The Standing Senate Committee on Foreign Affairs and
International Trade met this day at 4:08 p.m., in room 160-S,
Centre Block, the acting Chair, the Honourable Dennis Dawson,
presiding.

Members of the committee present: The Honourable Senators
Andreychuk, Corbin, Dawson, Di Nino, Downe, Fortin-
Duplessis, Tkachuk, Wallin and Zimmer (9).

In attendance: Natalie Mychajlyszyn, Analyst, Parliamentary
Information and Research Service, Library of Parliament.

Also in attendance: The official reporters of the Senate.
The committee proceeded to the election of an acting chair.

The Honourable Senator Andreychuk moved that the
Honourable Senator Dawson be acting chair.

The question being put on the motion, it was adopted.

Pursuant to the order of reference adopted by the Senate on
Tuesday, February 24, 2009, the committee continued its
examination on the rise of China, India and Russia in the
global economy and the implications for Canadian policy. (For
complete text of order of reference, see proceedings of the
committee, Issue No. 3.)

WITNESSES:

High Commission for Australia to Canada:
Justin Brown, High Commissioner.

Taipei Economic and Cultural Office:

David Tawei Lee, Taiwan’s Representative in Canada.

H.E. Justin Brown and Dr. Lee made statements and answered
questions.

The Honourable Senator Downe raised the matter of his
request for information from Mr. Eric Siegel, President and Chief
Executive Officer, Export Development Canada on EDC'’s policy
in financing companies that do business in Burma.

At 5:34 p.m., the committee adjourned to the call of the chair.

ATTEST:

PROCES-VERBAL

OTTAWA, le mercredi 27 mai 2009
(17)

[Traduction]

Le Comité sénatorial permanent des affaires étrangeres et du
commerce international se réunit aujourd’hui, a 16 h 8, dans la
salle 160-S de I'édifice du Centre, sous la présidence de
I’honorable Dennis Dawson (président suppléant).

Membres du comité présents : Les honorables sénateurs
Andreychuk, Corbin, Dawson, Di Nino, Downe, Fortin-
Duplessis, Tkachuk, Wallin et Zimmer (9).

Egalement présente : Natalie Mychajlyszyn, analyste, Service
d’information et de recherche parlementaires, Bibliothéque du
Parlement.

Aussi présents : Les sténographes officiels du Sénat.
Le comité procede a I’élection d’un président suppléant.

L’honorable sénateur Andreychuk propose que I’honorable
sénateur Dawson soit élu président suppléant.

La motion, mise aux voix, est adoptée.

Conformément a I'ordre de renvoi adopté par le Sénat
le mardi 24 février 2009, le comité poursuit son étude sur
I’émergence de la Chine, de I'Inde et de la Russie dans
I’économie mondiale et les répercussions sur les politiques
canadiennes. (Le texte intégral de l'ordre de remvoi figure au
fascicule n° 3 des délibérations du comité.)

TEMOINS :

Haut-Commissariat de I’Australie au Canada :
Justin Brown, haut-commissaire.

Taipei Economic and Cultural Office :

David Tawei Lee, représentant de Taiwan au Canada.

Son Excellence Justin Brown et M. Lee font chacun une
déclaration puis répondent aux questions.

L’honorable sénateur Downe souléve une question concernant
sa demande de renseignements a M. Eric Siegel, président et chef
de la direction d’Exportation et développement Canada, sur la
politique d’EDC relative au financement des entreprises qui font
des affaires en Birmanie.

A 17 h 34, le comité suspend ses travaux jusqu’a nouvelle
convocation de la présidence.

ATTESTE :

Le greffier du comité,

Denis Robert

Clerk of the committee
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REPORT OF THE COMMITTEE
Tuesday, June 2, 2009

The Standing Senate Committee on Foreign Affairs and
International Trade has the honour to present its

EIGHTH REPORT

Your committee, which was authorized by the Senate on
Tuesday, February 24, 2009, to examine and report on the rise of
China, India and Russia in the global economy and the implications
for Canadian policy, respectfully requests supplementary funds for
the fiscal year ending on March 31, 2010 and requests, for the
purpose of such study, that it be empowered:

(a) to engage the services of such counsel, technical, clerical
and other personnel as may be necessary;

(b) to travel inside Canada; and

(¢) to travel outside Canada.

Pursuant Chapter 3:06, to section 2(1)(c) of the Senate
Administrative Rules, the budget submitted to the Standing
Committee on Internal Economy, Budgets and Administration
and the report thereon of that committee are appended to this
report.

Respectfully submitted,

RAPPORT DU COMITE
Le mardi 2 juin 2009

Le Comité sénatorial permanent des affaires étrangéres et du
commerce international a I’honneur de présenter son

HUITIEME RAPPORT

Votre comité, qui a été autorisé par le Sénat le mardi 24 février
2009 a étudier, en vue d’en faire rapport, ’émergence de la Chine,
de I'Inde et de la Russie dans I’économie mondiale et les
répercussions sur les politiques canadiennes, demande
respectueusement des fonds supplémentaires pour I’exercice
financier se terminant le 31 mars 2010 et demande qu’il soit,
aux fins de ses travaux, autorisé a :

a) embaucher tout conseiller juridique et personnel technique,
de bureau ou autre dont il pourrait avoir besoin;

b) voyager a l'intérieur du Canada; et

¢) voyager a ’extérieur du Canada.

Conformément au Chapitre 3:06, section 2(1)c) du Reéglement
administratif du Sénat, le budget présenté au Comité permanent
de la régie interne, des budgets et de ’administration ainsi que le
rapport s’y rapportant sont annexés au présent rapport.

Respectueusement soumis,

Le président,
CONSIGLIO DI NINO
Chair
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STANDING SENATE COMMITTEE ON
FOREIGN AFFAIRS AND
INTERNATIONAL TRADE

RUSSIA, CHINA AND INDIA

APPLICATION FOR BUDGET AUTHORIZATION
FOR THE FISCAL YEAR ENDING MARCH 31, 2010

Extract from the Journals of the Senate of Tuesday,
February 24, 2009:

The Honourable Senator Di Nino moved, seconded by
the Honourable Senator Champagne, P.C.:

That the Standing Senate Committee on Foreign Affairs
and International Trade be authorized to examine and
report on the rise of China, India and Russia in the global
economy and the implications for Canadian policy;

That the papers and evidence received and taken and the
work accomplished by the committee on this subject during
the Second Session of the Thirty-ninth Parliament be
referred to the committee; and

That the committee present its final report no later than
June 30, 2010, and retain all powers necessary to publicize
its findings until September 30, 2010.

After debate,
The question being put on the motion, it was adopted.

COMITE SENATORIAL PERMANENT
DES AFFAIRES ETRANGERES ET DU
COMMERCE INTERNATIONAL

LA RUSSIE, LA CHINE ET I’INDE

DEMANDE D’AUTORISATION DE BUDGET POUR
L’EXERCICE FINANCIER SE TERMINANT
LE 31 MARS 2010

Extrait des Journaux du Sénat du mardi 24 février 2009 :

L’honorable sénateur Di Nino propose, appuyé par
I’honorable sénateur Champagne, C.P.,

Que le Comité sénatorial permanent des affaires
étrangéres et du commerce international soit autorisé a
étudier, en vue d’en faire rapport, I'’émergence de la Chine,
de I'Inde et de la Russie dans 1’économie mondiale et les
répercussions sur les politiques canadiennes;

Que les documents regus, les témoignages entendus, et les
travaux accomplis par le comité sur ce sujet au cours de la
deuxieme session de la trente-neuviéme législature soient
renvoyés au comité;

Que le comité présente son rapport final au plus tard
le 30 juin 2010; et conserve les pouvoirs nécessaires a la
diffusion des résultats jusqu’au 30 septembre 2010.

Aprés débat,
La motion, mise aux voix, est adoptée.

Le greffier du Sénat,
Paul C. Bélisle
Clerk of the Senate
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SUMMARY OF EXPENDITURES

Professional and Other Services $ 30,900
Transportation and Communications 608,120
All Other Expenditures 20,980
TOTAL $ 660,000

The above budget was approved by the Standing Senate
Committee on Foreign Affairs and International Trade on
May 6, 2009.

The undersigned or an alternate will be in attendance on the date
that this budget is considered.

SOMMAIRE DES DEPENSES

Services professionnels et autres 30900 §
Transports et communications 608 120
Autres dépenses 20 980
TOTAL 660 000 $

Le budget ci-dessus a été approuvé par le Comité sénatorial
permanent des affaires étrangéres et du commerce international

le 6 mai 2009.

Le soussigné ou son remplagant assistera a la séance au cours de
laquelle le présent budget sera étudié.

Date Senator Consiglio Di Nino
Chair, Standing Senate Committee on
Foreign Affairs and International Trade

Date Senator George J. Furey
Chair, Standing Senate Committee on
Internal Economy, Budgets and
Administration

Date Le sénateur Consiglio Di Nino
Président du Comité sénatorial permanent
des affaires étrangeéres et du commerce
international

Date Le sénateur George J. Furey

Président du Comité permanent de la régie
interne, des budgets et de ’administration
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STANDING SENATE COMMITTEE ON
FOREIGN AFFAIRS AND INTERNATIONAL TRADE

RUSSIA, CHINA AND INDIA

EXPLANATION OF BUDGET ITEMS
APPLICATION FOR BUDGET AUTHORIZATION
FOR THE FISCAL YEAR ENDING MARCH 31, 2010

ACTIVITY 1 : RUSSIA AND CHINA TRIP
OCTOBER 2009

FACT-FINDING

(Moscow, St-Petersburg, Hong Kong and Beijing)
14 participants: 12 Senators, 2 staff

PROFESSIONAL AND OTHER SERVICES

1.

Hospitality - general (0410)

2. Working meals (travel) (0231)
(20 meals, $450/meal)

3. Translators/interpreters (0444)
(10 days, $1000/day)

Sub-total

TRANSPORTATION AND COMMUNICATIONS

TRAVEL

Air transportation
12 senators x $19500 (0224)
2 staff x 818500 (0227)

2. Hotel accommodation
12 senators, $8400/night, 10 nights (0222)
2 staff, $400/night, 10 nights (0226)

3. Per diem
12 senators, $180/day, 12 days (0221)
2 staff, $180/day, 12 days (0225)

4. Ground transportation - taxis
12 senators x $100 (0223)
2 staff x 83100 (0232)

5. Ground transportation - bus rental (0228)
(10 days, $1000/day)

Sub-total

ALL OTHER EXPENDITURES

1.

OTHER
Miscellaneous costs on travel (0229)

COURIER

2. Courier Charges (0261)
TELECOMMUNICATIONS

3. International telephone charges (0275)
RENTALS

4. Rental office space (meeting rooms) (0540)

(8 days x 8500/day)
Sub-total

Total of Activity 1

1,000
9,000

10,000

271,000

56,000

30,240

1,400

10,000

6,860

500

4,000

$20,000

$368,640

$11,360
$400,000
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ACTIVITY 2 : INDIA TRIP
JANUARY 2010

FACT-FINDING (INDIA)

14 participants: 12 Senators, 2 staff

PROFESSIONAL AND OTHER SERVICES

1. Hospitality - general (0410) 1,000
2. Working meals (travel) (0231) 5,400
(12 meals, 3450/meal)
3. Translators/interpreters (0444) 4,500
(6 days, $750/day)
Sub-total $10,900

TRANSPORTATION AND COMMUNICATIONS

TRAVEL

1. Air transportation 178,000
12 senators x 313000 (0224)
2 staff x $11000 (0227)

2. Hotel accommodation 39,200
12 senators, $400/night, 7 nights (0222)
2 staff, $400/night, 7 nights (0226)

3. Per diem 12,880
12 senators, $115/day, 8 days (0221)
2 staff, $115/day, 8 days (0225)

4. Ground transportation - taxis 1,400
12 senators x $100 (0223)
2 staff x 8100 (0232)

5. Ground transportation - bus rental (0228) 8,000
(8 days, $1000/day)

Sub-total $239,480

ALL OTHER EXPENDITURES

OTHER
1. Miscellaneous costs on travel (0229) 6,120
TELECOMMUNICATIONS
2. International telephone charges (0275) 500
RENTALS
3. Rental office space (meeting rooms) (0540) 3,000
(6 days x 8500/day)
Sub-total $9,620

Total of Activity 2

The Senate administration has reviewed this budget application.

$260,000

Heather Lank, Principal Clerk, Date
Committees Directorate

Nicole Proulx, Director of Finance Date
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COMITE SENATORIAL PERMANENT
DES AFFAIRES ETRANGERES ET DU COMMERCE INTERNATIONAL

LA RUSSIE, LA CHINE ET L’INDE

EXPLICATION DES ITEMS BUDGETAIRES
DEMANDE D’AUTORISATION DE BUDGET POUR

L’EXERCICE FINANCIER SE TERMINANT LE 31 MARS 2010

ACTIVITE 1 : VOYAGE EN RUSSIE ET EN CHINE
OCTOBRE 2009

MISSION D’ETUDE (Moscou, St Petersburg, Hong Kong et Beijing)

14 participants: 12 sénateurs, 2 employés

SERVICES PROFESSIONNELS ET AUTRES

1. Frais d’accueil - divers (0410)

2. Repas de travail (voyage) (0231)
(20 repas, 450 $/repas)

3. Traducteurs/Interpretes (0444)
(10 jours, 1000 $/jour)

Sous-total

TRANSPORTS ET COMMUNICATIONS

DEPLACEMENTS
1. Transport aérien
12 sénateurs x 19500 3 (0224)
2 employés x 18500 $ (0227)
2. Hébergement
12 sénateurs, 400 $/nuit, 10 nuits (0222)
2 employés, 400 $/nuit, 10 nuits (0226)
3. Indemnité journaliére
12 sénateurs, 180 $/jour, 12 jours (0221)
2 employés, 180 $/jour, 12 jours (0225)
4. Transport terrestre - taxis
12 sénateurs x 100 $ (0223)
2 employés x 100 $ (0232)
S. Transport terrestre - location d’autobus (0228)
(10 jours, 1000 $/jour)
Sous-total

AUTRES DEPENSES

AUTRES

1. Divers coits liés aux déplacements (0229)
MESSAGERIE

2. Frais de messagerie (0261)
TELECOMMUNICATIONS

3. Frais d’appels a I’étranger (0275)
LOCATIONS

4. Location d’espace (salles de réunion) (0540)

(8 jours x 500 $/jour)
Sous-total

Total de ’Activité 1

1 000
9 000

10 000

271 000

56 000

30 240

1 400

10 000

6 860

500

4 000

20 000 §

368 640 $

11 360 §

400 000 $
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ACTIVITE 2 : VOYAGE EN INDE
JANVIER 2010

VISITE D’ETUDE (Inde)

14 participants: 12 sénateurs, 2 employés

SERVICES PROFESSIONNELS ET AUTRES

1. Frais d’accueil - divers (0410)

2. Repas de travail (voyage) (0231)
(12 repas, 450 $/repas)

3. Traducteurs/Interprétes (0444)
(6 jours, 750 $/jour)

Sous-total

TRANSPORTS ET COMMUNICATIONS

DEPLACEMENTS
1. Transport aérien
12 sénateurs x 13000 $ (0224)
2 employés x 11000 $ (0227)
2. Hébergement

12 sénateurs, 400 $/nuit, 7 nuits (0222)

2 employés, 400 $/nuit, 7 nuits (0226)
3. Indemnité journaliére

12 sénateurs, 115 $/jour, 8 jours (0221)

2 employés, 115 $/jour, 8 jours (0225)
4. Transport terrestre - taxis

12 sénateurs x 100 $ (0223)

2 employés x 100 $ (0232)

5. Transport terrestre - location d’autobus (0228)

(8 jours, 1000 $/jour)
Sous-total

AUTRES DEPENSES

AUTRES

1. Divers coits liés aux déplacements (0229)
TELECOMMUNICATIONS

2. Frais d’appels a I’étranger (0275)
LOCATIONS

3. Location d’espace (salles de réunion) (0540)

(6 jours x 500 $/jour)
Sous-total
Total de I’Activité 2

1 000
5400

4 500

178 000

39 200

12 880

1 400

8 000

6120

500

3000

10 900 $

239 480 $

9620 %

L’administration du Sénat a examiné la présente demande d’autorisation budgétaire.

Heather Lank, greffiére principale,
Direction des comités

Nicole Proulx, directrice des Finances

260 000 $

Date

Date
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APPENDIX (B) TO THE REPORT
Thursday, May 28, 2009

The Standing Committee on Internal Economy, Budgets and
Administration has examined the budget presented to it by the
Standing Senate Committee on Foreign Affairs and International
Trade for the proposed expenditures of the said Committee for
the fiscal year ending March 31, 2010 for the purpose of its special
study on China, India and Russia, as authorized by the Senate on
Tuesday, February 24, 2009. The approved budget is as follows:

Professional and Other Services $ 20,000
Transportation and Communications 368,640
All Other Expenditures 6,500
Total $ 395,140

(includes funds for a fact-finding mission)

Respectfully submitted,

ANNEXE (B) AU RAPPORT
Le jeudi 28 mai 2009

Le Comité permanent de la régie interne, des budgets et de
I’administration a examiné le budget qui lui a été présenté par le
Comité sénatorial permanent des affaires étrangéres et du
commerce international concernant les dépenses projetées dudit
Comité pour I’exercice se terminant le 31 mars 2010 aux fins de
leur étude spéciale sur la Chine, I'Inde et la Russie, tel qu’autorisé
par le Sénat le mardi 24 février 2009. Le budget approuvé se lit
comme suit :

Services professionnels et autres 20 000 $
Transports et communications 368 640
Autres dépenses 6 500
Total 395140 $

(y compris des fonds pour une mission d’étude)

Respectueusement soumis,

Le président,
GEORGE J. FUREY

Chair
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EVIDENCE
OTTAWA, Wednesday, May 27, 2009

The Standing Senate Committee on Foreign Affairs and
International Trade met this day at 4:08 p.m. to study on the
rise of China, India and Russia in the global economy and the
implications for Canadian policy.

[English]

Denis Robert, Clerk of the Committee: In the absence of the
chair, we need to elect a new chair for this meeting. Do I hear
motions to that effect?

Senator Andreychuk: I move that Senator Dawson be chair.

Mr. Robert: It is moved by Senator Andreychuk that Senator
Dawson take the chair for this meeting. Are there any other
nominations?

Senator Andreychuk: No.

Mr. Robert: I consider Senator Dawson elected. Thank you.

Senator Dennis Dawson (Acting Chair) in the chair.

The Acting Chair: Welcome to the televised meeting of the
Standing Senate Committee on Foreign Affairs and International
Trade. The committee is continuing its special study on the rise of
China, India and Russia in the global economy and the
implications for Canadian policy. Appearing before the
committee today is Mr. Justin Brown, High Commissioner for
Australia to Canada; and Dr. David Tawei Lee, Taiwan’s
representative in Canada.

Prior to his appointment as High Commissioner to Canada,
Mr. Brown was head of the secretariat to the Review of Export
Policies and Programs. In 2006-07, he was a member of the
secretariat to the Prime Ministerial Task Group on Emissions
Trading and was subsequently involved in Asia-Pacific Economic
Cooperation, APEC, work on climate change. Mr. Brown has
also served as Consul General in Los Angeles in 2006, Deputy
Head of Mission to the European Union in Brussels from 1999 to
2001 and First Secretary in Copenhagen from 1988 to 1991.

Mr. Lee, prior to his appointment to Canada, was Taiwan’s
representative in the United States from 2004 to 2007. He was
also representative in Belgium. During his time, he was also
responsible for the European Union and Luxembourg.

[Translation)

Welcome to the Senate, Ambassadors. We will begin with
Mr. Brown’s presentation, to be followed by Mr. Lee’s.

TEMOIGNAGES
OTTAWA, le mercredi 27 mai 2009

Le Comité permanent des affaires étrangéres et du commerce
international se réunit aujourd’hui, a 16 h 8, pour poursuivre son
étude de I’émergence de la Chine, de I'Inde et de la Russie dans
I’économie mondiale, et de ses répercussions sur les politiques
canadiennes.

[Traduction]

Denis Robert, greffier du comité : En 1’absence du président,
nous devons ¢élire un président de séance. Avez-vous des motions
a proposer?

Le sénateur Andreychuk : Je propose que le sénateur Dawson
préside la réunion.

M. Robert : Le sénateur Andreychuk propose que le sénateur
Dawson préside la réunion. Y a-t-il d’autres candidatures?

Le sénateur Andreychuk : Non.

M. Robert : Dans ce cas, je déclare le sénateur Dawson élu
président de séance. Merci.

Le sénateur Dennis Dawson (président suppléant) occupe le
fauteuil.

Le président suppléant : Permettez-moi d’ouvrir la séance
télévisée du Comité sénatorial permanent des affaires étrangeres
et du commerce international. Le comité poursuit son étude
spéciale sur I’émergence de la Chine, de I'Inde et de la Russie dans
I’économie mondiale, et les répercussions sur les politiques
canadiennes. Nous accueillons aujourd’hui M. Justin Brown,
haut-commissaire de 1’Australie au Canada, et M. David Tawei
Lee, représentant de Taiwan au Canada.

Avant sa nomination au poste de haut-commissaire au
Canada, M. Brown était responsable du secrétariat du Review
of Export Policies and Programs. En 2006-2007, il a fait partie du
secrétariat du groupe de travail chargé par le premier ministre
d’examiner les échanges de droits d’émission, et a par la suite
travaillé sur le dossier du changement climatique pour 'APEC,
I’Organisation de coopération économique Asie-Pacifique.
M. Brown a également été consul général a Los Angeles
en 2006, chef de mission adjoint auprés de I’Union européenne
a Bruxelles, de 1999 a 2001, et premier secrétaire a Copenhague,
de 1988 a 1991.

Avant d’étre nommé au Canada, M. Lee a été représentant de
Taiwan aux Etats-Unis de 2004 a 2007. Il a aussi été représentant
de Taiwan en Belgique, son mandat englobant 1’Union
européenne et le Luxembourg.

[Frangais)

Bienvenu au Sénat, messieurs les ambassadeurs. Nous allons
commencer par la présentation de M. Brown, laquelle sera suivie
par celle de M. Lee.
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[English]

Justin Brown, High Commissioner, High Commission for
Australia to Canada: Thank you very much. It is my pleasure to
appear before you this afternoon and make a contribution to your
work in this very important area. My comments today will be
focused on China, rather than the other aspects of your study,
and they are aimed primarily at giving information on Australia’s
perspectives and relationship with that country.

I will divide my remarks into three parts. First, I will make
some brief contextual comments; second, I will talk a bit about
Australia’s views on China’s emergence as an economic power;
and third, I will make some comments about the mechanisms that
Australia has in place to engage with China. I am, of course, very
happy to clarify and answer any questions afterwards.

By way of context, I would like to highlight the very effective
cooperation that exists between Australia and Canada in the
Asia-Pacific region. We cooperate closely not only bilaterally but
also in the context of the Asia-Pacific Economic Cooperation
forum and in many other forums, such as the ASEAN Regional
Forum.

We view Canada as an important and significant player in the
region. For us, maintaining and reinforcing the trans-Pacific
linkages between East Asia and North America is, in our view,
critical for the ongoing prosperity and security of the region.

I would draw your attention to a proposal that the Australian
Prime Minister, Mr. Rudd, made last June that the countries of
the region discuss the idea of an Asia-Pacific community by 2020,
essentially to remake the architecture of the region so that it is
more capable of addressing of the geostrategic, economic and
other challenges of the region; and Australia and Canada are
obviously in ongoing dialogue along with the rest of the countries
in the region on this proposal.

Those are my contextual remarks.

On the question of China’s emergence as an economic power in
Australian views, in a nutshell, Australia welcomes China’s
emergence as an economic power. We see this emergence bringing
with it a number of specific benefits. For most countries, and
Australia is not an exception, China has become not only a source
of low-cost manufactures, but it is also a key and growing market
for goods and a growing range of services.

China is increasingly becoming an engine of global economic
growth, and this has become an even more critical role in the
current economic recession. Australia, along with a number of
other countries, is looking to China and encouraging China to
take a leadership role in promoting global economic recovery.
While China has experienced an economic slowdown in recent
times, there are signs that a tentative recovery is beginning to take
hold in the country. You will all be aware of the stimulus package
the Chinese government announced late last year. Principally, it is
an $800-billion infrastructure development program. That has led

[Traduction]

Justin Brown, haut-commissaire, Haut-commissariat de
PAustralie au Canada : Merci beaucoup. Je suis heureux de
comparaitre devant votre comité cet aprés-midi afin de vous aider
dans I’étude trés importante que vous avez entreprise.
Aujourd’hui, je vais vous parler essentiellement de la Chine et
des relations actuelles et futures de 1’Australie avec ce pays.

Je vais diviser mes remarques en trois parties. Premiérement, je
vous donnerai un bref apercu du contexte général.
Deuxiémement, je vous dirai comment 1’Australie interpréte
I’accession de la Chine au rang de puissance économique. Et
troisiemement, je vous parlerai des dispositifs que I’Australie a
mis en place pour améliorer ses relations avec la Chine. Bien
entendu, je serai heureux de répondre a toutes les questions que
vous voudrez me poser.

En guise d’introduction, j’aimerais souligner la coopération
extrémement efficace qui existe entre I’ Australie et le Canada dans
la région Asie-Pacifique. Nos deux pays coopérent non seulement
sur le plan bilatéral mais aussi dans le contexte du forum sur la
Coopération économique Asie-Pacifique et dans le cadre de
nombreux autres forums, notamment le forum régional de
I’ANASE.

Nous considérons le Canada comme un acteur important dans
la région. Pour nous, le maintien et le renforcement des liens
transpacifiques entre I’Asie de I'Est et I’Amérique du Nord sont
indispensables a la prospérité et a la sécurité a long terme de
la région.

Permettez-moi d’attirer votre attention sur la proposition qu’a
faite en juin dernier le premier ministre australien, M. Rudd, aux
pays de la région, a savoir la création d’ici a 2020 d’une
communauté Asie-Pacifique qui, en remodelant I’architecture de
la région, serait mieux a méme de faire face aux enjeux
géostratégiques, économiques et autres de la région. Bien
entendu, I’Australie et le Canada examinent cette proposition,
avec les autres pays de la région.

Voila pour le contexte.

Pour ce qui est maintenant de 1’accession de la Chine au rang
de puissance économique, I’ Australie s’en réjouit car elle y voit un
certain nombre d’avantages. Pour la plupart des pays, et
I’Australie n’y fait pas exception, la Chine est devenue non
seulement un pays d’usines a faibles cotits mais aussi un débouché
de plus en plus important pour leurs produits et leurs services.

La Chine joue de plus en plus un réle de moteur de la
croissance économique mondiale, et on le constate encore
davantage avec la récession économique qu’on connait
actuellement. A Pinstar d’autres pays, I’Australie encourage la
Chine a jouer un role de chef de file dans la relance de I’économie
mondiale. Certes, la Chine a connu derniérement un
ralentissement économique, mais certains indicateurs laissent
présager une reprise imminente. Vous étes certainement au
courant du plan de stimulation économique qu’a annoncé le
gouvernement chinois a la fin de ’année derniére et qui consiste,
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to a tremendous acceleration of domestic economic activity, and
we are hopeful, from the Australian side, that this will flow
through and benefit all the countries in the Asia-Pacific region.

In any event, looking to the medium and longer term, we
believe the fundamental drivers of China’s economic growth,
urbanization and industrialization are enduring features of
China’s economy and that over time China will return to a
long-term growth trajectory that replicates that which it has
recently come from, and that will translate into growth for
imports, particularly in areas such as mining and energy.

The Australian trade and investment relationship with China
has grown as China’s global role has expanded. There are many
complementary areas between the two economies. To give you
some quick factoids, China is currently our second-largest, two-
way merchandise trading partner. Two-way trade amounts to
about AUS §$68 billion. China accounts for 15 per cent of
Australia’s total exports. Services exports have been growing
particularly strongly. They now total about AUS $4.5 billion per
year. Approximately 127,000 Chinese students study in Australia
annually, and China is also a major source of tourists today; the
Chinese visitor arrivals last year were more than 350,000. China is
also a major investor in Australia, particularly in the mining and
energy sector.

The global financial crisis and the downturn in global equity
markets has also provided an opportunity for China to utilize
some of its vast foreign exchange holdings to make investments
overseas, and Australia has been the destination for some of that
Chinese investment activity. We believe, from the Australian
perspective, that that has been a helpful diversification of China’s
overseas investment portfolio which, to this point, has been
extremely narrowly focused in bonds.

As China has taken on a growing trade and investment role, it
has also substantially increased its participation in multilateral
forums that deal with economic and related issues. From the
Australian perspective, we believe China has played an overall
constructive role in the efforts of the International Monetary
Fund, IMF, and G20 to take forward action to respond to the
economic recession.

You are well aware, I am sure, of the G20 leaders’ decisions to
modernize the international financial institutions. Australia
believes that in order to promote greater involvement and
leadership by China, it is important that we look to modernize
and reform these institutions so that countries such as China see
them as more representative.

Australia and Canada, of course, are both strong opponents of
protectionism, and China, we believe, particularly in the G20
context, has made some helpful remarks, also expressing its
opposition to protectionism. That is to be expected, given China’s
reliance on exports and its profile as a major trading nation.

en substance, a investir 800 milliards de dollars dans le
développement des infrastructures du pays. Ce programme a
donné un véritable coup de fouet a ’activité économique du pays,
ce qui, nous I’espérons en Australie, aura des répercussions dans
tous les pays de la région Asie-Pacifique.

Quoi qu’il en soit, pour le moyen et le long terme, nous
estimons que l'urbanisation et l'industrialisation continueront
d’étre les principaux moteurs de la croissance économique
chinoise; qu’avec le temps, la Chine retrouvera le rythme de
croissance qu’elle affichait encore récemment; et que cela se
traduira par la croissance de ses importations, notamment dans
les secteurs des mines et de 1’énergie.

Les relations commerciales et financiéres que 1’Australie
entretient avec la Chine se sont développées avec I’expansion du
role international de la Chine. A bien des égards, nos deux
économies sont complémentaires. A titre d’exemple, la Chine est
actuellement notre deuxiéme partenaire commercial pour ce qui
est des importations et des exportations de marchandises, dont la
valeur combinée s’éléve a environ 68 milliards de dollars
australiens. La Chine est la destination de 15 p. 100 des
exportations totales de I’Australie. Les exportations de services
sont en forte hausse et représentent aujourd’hui environ
4,5 milliards de dollars australiens par an. Environ
127 000 Chinois poursuivent des études en Australie chaque
année. Nous accueillons aussi un grand nombre de touristes
chinois, qui étaient plus de 350 000 I’an dernier. La Chine est
aussi un investisseur important en Australie, surtout dans le
secteur des mines et de 1’énergie.

La crise financiére mondiale et I'affaiblissement des marchés
des actions ont donné ’occasion a la Chine de placer une partie de
ses ressources en devises étrangéres dans des investissements a
I’étranger, et I’Australie a été I'un des pays a en bénéficier. Notre
pays se réjouit de cette diversification du portefeuille
d’investissements étrangers de la Chine, car ce portefeuille,
jusqu’a présent, se limitait pratiquement aux obligations.

Parallélement au développement de ses relations commerciales
et de ses investissements, la Chine a considérablement accru sa
participation a des forums multilatéraux sur 1’économie et des
questions connexes. Du point de vue de I’Australie, la Chine a
joué un role constructif dans les efforts déployés par le Fonds
monétaire international, 'IMF, et par le G20 pour trouver des
parades a la récession économique.

Vous étes certainement au courant des décisions qu’ont prises
les dirigeants du G20 dans le but de moderniser les institutions
financiéres internationales. L’Australie estime que, si nous
voulons encourager une plus grande participation de la Chine,
nous devons envisager sérieusement de réformer ces institutions
afin qu’elles soient plus représentatives aux yeux de pays comme
la Chine.

L’Australie et le Canada sont bien siir tous deux fermement
opposés au protectionnisme, et la Chine est précisément
intervenue dans ce sens dans le contexte du G20. Cela ne doit
pas nous surprendre, étant donné que la Chine est une grande
nation commergante et qu’elle dépend de ses exportations.
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The third part of my presentation is about Australia’s
mechanisms for engagement with China. I have mentioned
some of the multilateral and regional forums, such as APEC.
We also maintain a wide range of bilateral mechanisms. In the
time available, I do not have sufficient scope to mention them all,
but they cover trade and economic issues, resources and energy,
development assistance, defence, regional security, disarmament,
human rights, climate change and consular matters.

I will highlight a couple, but before I do, I would like to
acknowledge that Australia and China do have differences. Part
of the underlying factor driving the range of mechanisms is to
manage those differences in ways that enable the relationship to
continue to grow and expand.

Human rights is one particular area where Australia and China
have significant differences. The human rights dialogue that exists
between Australia and China meets approximately once a year. It
has been a useful vehicle for frank exchanges and for identifying
practical action to improve the human rights record of China. The
last round was held earlier this year, and from the Australian side,
we raised issues such as freedom of expression, freedom of
religion, Tibet, the death penalty and Falun Gong. Australia also
has an extensive human rights technical assistance program with
China, which is aimed at enhancing the capacity of the Chinese
legal system to advance human rights on a practical level.

I will mention briefly some of the mechanisms we have in other
areas.

We have a biannual Joint Ministerial Economic Commission
that is held between Australia’s Minister for Trade and China’s
Commerce Minister. It has been the principal forum for
advancing our trade and economic agenda with China and has
been in place for over 20 years.

We have an annual High-level Cooperation Dialogue. Again,
the Minister for Trade is the representative of the Australian
Government, and on the Chinese side, it is the Chair of the
National Development and Reform Commission. It also
addresses bilateral and trade issues, particularly with respect to
resources.

I would like to mention that the two countries signed an
extensive trade and economic framework arrangement in 2003,
and that led to the completion of a feasibility study for a bilateral
free trade agreement. Soon after that study was completed in
2005, the two countries launched negotiations for a bilateral free
trade agreement, and those negotiations are continuing.

Bilateral cooperation on climate change is also an increasingly
important part of the bilateral agenda. According to many
sources, China is now the world’s largest source of greenhouse gas
emissions. To deliver a global solution, we believe it is important

En troisiéme partie, je vais vous parler des dispositifs que
I’Australie a mis au point pour renforcer ses relations avec la
Chine. Jai déja parlé de certains forums multilatéraux et
régionaux, comme I’APEC. Nous avons aussi un certain
nombre de mécanismes bilatéraux, que je n’ai pas le temps ici
de tous vous énumérer et qui portent sur le commerce, ’économie,
les ressources, I’énergie, I’aide au développement, la défense, la
sécurité régionale, le désarmement, les droits de la personne, le
changement climatique et des questions consulaires.

Avant de revenir sur certains en particulier, j’aimerais vous dire
que I’Australie et la Chine ont, certes, des divergences d’opinions,
mais qu’elles réussissent a gérer ces divergences pour s’entendre
sur un certain nombre de mécanismes, afin de permettre a leurs
relations de se développer.

Les droits de la personne sont un domaine dans lequel
I’Australie et la Chine ont des opinions trés divergentes. Le
forum qui a été créé a ce sujet entre I’Australie et la Chine se
réunit a peu prés une fois par an. Il a donné lieu a des échanges
francs et directs et a permis I’élaboration d’un plan d’action visant
a améliorer le respect des droits de la personne en Chine. La
derniére réunion a eu lieu au début de I’année, et I’Australie en a
profité pour soulever les questions de la liberté d’expression, de la
liberté de religion, du Tibet, de la peine de mort et du Falun
Gong. L’Australie a également mis en place un important
programme d’aide technique visant a aider la Chine a améliorer
son systéme juridique, de fagcon a assurer un plus grand respect
des droits de la personne dans la pratique.

Je vais maintenant vous donner un aper¢u des autres
mécanismes que nous avons mis en place dans d’autres secteurs.

Nous avons la commission économique mixte, la Joint
Ministerial Economic Commission, qui, depuis plus de 20 ans,
réunit — deux fois par année — le ministre du Commerce de
I’Australie et son homologue chinois. C’est pour nous une tribune
importante qui nous permet de faire la promotion de nos liens
commerciaux et économiques avec la Chine.

Nous avons aussi la rencontre annuelle a haut niveau qu’on
appelle High-level Cooperation Dialogue. La encore, c’est le
ministre du Commerce qui représente le gouvernement australien,
et le président de la Commission nationale de développement et de
réforme qui représente le gouvernement chinois. On y discute de
questions bilatérales et commerciales, surtout en ce qui concerne
les ressources.

Jaimerais signaler que les deux pays ont signé un accord-cadre
de coopération économique et commerciale en 2003, qui a conduit
a la réalisation d’une étude de faisabilité en vue dun accord
bilatéral de libre-échange. Peu aprés ’achévement de cette étude
en 2005, les deux pays ont entrepris des négociations en vue d’un
accord bilatéral de libre-échange. Ces négociations se
poursuivent.

La coopération bilatérale en matiére de changements
climatiques est un élément de plus en plus important de notre
plan d’action bilatéral. Selon de nombreuses sources, la Chine est
aujourd’hui le plus gros producteur au monde d’émissions de gaz



10:16

Foreign Affairs and International Trade

27-5-2009

to engage China in practical action. Australia has launched a
ministerial dialogue on climate change with China, and the first
meeting was held late last year.

At the foreign minister level, we have a strategic dialogue with
China; it was also established in 2008. It is an opportunity to
engage the many different levels of Chinese leadership on regional
and global issues and to ensure there is a full exchange of views
and perspectives on regional developments.

Finally, there is, obviously, a tremendously intense range of
visits between the two countries. For example, Prime Minister
Rudd visited China twice in 2008, including the Beijing Olympics;
the foreign minister visited China most recently in March; the
trade minister has visited China five times in the last 18 months;
and the treasurer also has been there several times in the last
18 months. President Hu Jintao visited Australia in 2007, and a
number of senior Chinese party leaders have visited Australia on
a regular basis.

With those comments, Mr. Chair, I propose to stop talking at
this point, and I will clarify any issues or take questions.

The Acting Chair: We will now hear from Mr. Lee, Taiwan’s
representative in Canada.

David Tawei Lee, Taiwan’s Representative in Canada, Taipei
Economic and Cultural Office: Mr. Chair, honourable senators, it
is a great privilege to be invited to appear before this distinguished
standing committee. I would like to take this opportunity to share
with you Taiwan’s perspective on the rise of China in the global
economy and to suggest to you some implications for Canadian
policy.

On April 30, Minister of Foreign Affairs Lawrence Cannon
issued a statement in which he spoke approvingly of the warming
relations between Taiwan and China and Taiwan’s historic
participation in this month’s World Health Assembly, WHA.
On May 17, Canadian Minister of Health Leona Aglukkaq met
with Taiwan’s Health Minister Yeh in Geneva on the eve of the
WHA meeting. The two ministers exchanged views on future
cooperation between our two countries on health-related issues.

The foreign affairs minister’s statement and the health
minister’s meeting can be seen as normal bilateral relations
between diplomatic allies, but keen observers know that these
developments did not come easily between Taiwan and Canada.
They were made possible by three key factors: President Ma’s
courageous decision to pursue détente with China; China’s
goodwill response; and, Canada feeling encouraged by the
rapprochement and acting accordingly.

Honourable senators, since his inauguration one year ago,
President Ma Ying-jeou of the Republic of China sought to
minimize conflicts with the People’s Republic of China and has

a effet de serre. Si nous voulons trouver une solution mondiale a
ce probléme, il nous semble important d’y faire participer la
Chine. L’Australie a entamé un dialogue avec elle sur cette
question, au niveau des ministres, et la premiére rencontre a eu
lieu a la fin de I’année derniére.

Au niveau du ministre des Affaires étrangeres, I’Australie
entretient un dialogue stratégique avec la Chine depuis 2008.
Cette tribune permet a des représentants de tous les niveaux du
gouvernement chinois de participer activement a l’examen de
questions régionales et mondiales.

Enfin, nos deux pays accueillent fréquemment des
représentants de ’autre pays. Par exemple, le premier ministre
Rudd s’est rendu deux fois en Chine en 2008, notamment a
I’occasion des Jeux olympiques de Pékin. Le ministre des Affaires
étrangeres s’est rendu en Chine en mars dernier, et le ministre du
Commerce y est allé a 5 reprises au cours des 18 derniers mois,
sans parler des diverses visites que le ministre des Finances y a
faites au cours des 18 derniers mois. Le président Hu Jintao est
allé en Australie en 2007, et un certain nombre de dirigeants
chinois s’y rendent réguliérement.

Cela dit, monsieur le président, je propose de mettre fin a ma
déclaration liminaire et suis prét a répondre a vos questions.

Le président suppléant : Je vais maintenant donner la parole a
M. Lee, qui est le représentant de Taiwan au Canada.

David Tawei Lee, représentant de Taiwan au Canada, Taipei
Economic and Cultural Office : Monsieur le président, honorables
sénateurs, c’est un honneur pour moi de comparaitre devant votre
distingué comité. Je vais vous parler de la position de Taiwan sur
I’émergence de la Chine sur la scéne économique mondiale, et, si
vous me le permettez, des conséquences que cela peut avoir pour
la politique canadienne.

Le 30 avril, le ministre des Affaires étrangéres, Lawrence
Cannon, a émis un communiqué indiquant qu’il se réjouissait du
rapprochement entre Taiwan et la Chine, ainsi que de Ia
participation historique de Taiwan a I’assemblée, ce mois-ci, de
I’Organisation mondiale de la santé, "OMS. Le 17 mai, la ministre
canadienne de la Santé, Leona Aglukkaq, a rencontré a Genéve
son homologue taiwanais, le ministre Yeh, la veille de ’assemblée
de I'OMS. Les deux ministres ont parlé des possibilités de
collaboration future entre nos deux pays en matiére de santé.

D’aucuns pourraient dire que le communiqué du ministre des
Affaires étrangéres et la rencontre des deux ministres de la Santé
font partie des relations bilatérales normales qu’entretiennent
deux pays alliés, mais les fins observateurs savent que cette
évolution ne s’est pas faite facilement entre Taiwan et le Canada.
Trois facteurs clés en sont a 'origine : la décision courageuse du
président Ma de chercher a instaurer un climat de détente avec la
Chine; la réaction favorable de la Chine; et la décision du Canada,
suite a ce rapprochement, d’agir en conséquence.

Honorables sénateurs, depuis son installation il y un an, le
président Ma Ying-jeou, de la République de Chine, s’efforce de
limiter les conflits avec la République populaire de Chine en vue
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pursued a truce on the diplomatic front. President Ma’s policy
toward China can be summarized as the “three no’s” — no
unification, no independence and no use of force.

Improved cross-strait relations have made possible a series of
high level dialogues leading to nine groundbreaking agreements
signed between Taiwan and China in the past year. In addition to
agreements on direct air links, sea links, postal links and food
safety, three more were recently added to increase regular direct
air flights, financial cooperation and mutual judicial assistance. A
clearing mechanism for the two currencies will be established and
a free trade-type of agreement is now under consideration.

Let us take the case of direct air links. Previously, it took seven
hours to travel from Taipei to Shanghai via Hong Kong. Now it
takes only an hour and half. A year ago, there were only 36 flights
across the strait each week. The figure is 270 today. That has
made it much easier for business travellers and tourists. Last year,
there were 300,000 Chinese tourists visiting Taiwan. This year,
that number is expected to double.

There have been many other breakthroughs: The first case of
China’s direct investment was recently announced at the end of
April. China Mobile has agreed to invest U.S. $525 million in one
of Taiwan’s leading telecom service providers, Far EasTone
Telecommunications Ltd.

Most recently, China also announced it would send several
procurement missions to Taiwan. In view of the impact of a
global recession, these missions and direct investments will
certainly bring positive stimulus to Taiwan’s economy.

Honourable senators, 1 believe that President Ma’s far
reaching policies and the latest cross-strait developments
contribute greatly toward regional peace and stability. This is
also consistent with Canadian policy and interest in the region.

Despite the political differences, Taiwan and China have
developed close economic ties over the past two decades. This is
the result of the comparative advantages that each side has in the
global supply chain. China has replaced the United States as
Taiwan’s number one export market since 2000. Taiwan is the
fifth largest source of direct investment in China, following Hong
Kong, the Virgin Islands, Japan and the United States. According
to the most recent statistics, among the 2008 top 10 Chinese
exporters, six are Taiwanese companies. Taiwan continues to use
the “orders received by Taiwan, products processed in China”
model to expand into the Chinese market.

On the other hand, honourable senators, both Taiwan and
Canada are developed, free-market economies with the services
sector contributing 70 per cent to each country’s GDP. The
bilateral economic relations are also clearly on a firm footing. For
Canada, Taiwan is the fourth and thirteenth largest trading

d’établir une tréve sur le front diplomatique. La politique du
président Ma vis-a-vis de la Chine peut se résumer a « 3 ni » : ni
unification, ni indépendance, ni recours a la force.

L’amélioration des relations entre Taiwan et la Chine
continentale a permis la tenue de rencontres a haut niveau,
lesquelles ont conduit a la signature de neuf accords
révolutionnaires entre Taiwan et la Chine, ’an dernier. Outre
des accords portant sur des liaisons aériennes, maritimes et
postales directes et sur la sécurité des aliments, nous en avons
récemment signé trois autres pour augmenter les liaisons
aériennes régulieres directes, la collaboration financiére et
I’assistance judiciaire réciproque. Un mécanisme de
compensation va étre mis en place pour nos deux devises, et un
accord de type libre-échange est en discussion.

Prenons le cas des liaisons aériennes directes. Auparavant, il
fallait sept heures pour se rendre de Taipeh a Shanghai via Hong
Kong. Aujourd’hui, cela ne prend qu'une heure et demie. Il y a un
an, 36 vols seulement reliaient chaque semaine Taiwan a la Chine
continentale; aujourd’hui, il y en a 270. Cela simplifie beaucoup
les choses pour les touristes et les hommes d’affaires. L’an dernier,
300 000 touristes chinois ont visité Taiwan, et on en attend le
double cette année.

Des progrés ont été réalisés sur bien d’autres fronts. Le premier
investissement direct de la Chine a été annoncé a la fin d’avril
dernier. China Mobile a accepté d’investir 525 millions de
dollars américains dans 1'un des grands fournisseurs de
services de télécommunications de Taiwan, Far EasTone
Telecommunications Ltd.

Tout récemment, la Chine a annoncé I'envoi de plusieurs
missions d’acquisitions a Taiwan. Vu I'impact de la récession
mondiale, ces missions, et les investissements directs qui en
découleront, contribueront certainement a stimuler 1’économie
taiwanaise.

Honorables sénateurs, jestime que les politiques visionnaires
du président Ma et les récents progrées réalisés dans nos relations
avec la Chine continentale contribuent grandement a la paix et la
stabilité de la région, et sont aussi conformes a la politique et aux
intéréts du Canada dans la région.

Malgré des divergences politiques, Taiwan et la Chine ont tissé
des liens économiques solides au cours des 20 derniéres années.
C’est le résultat des avantages comparatifs que détient chaque partie
dans la chaine d’approvisionnement mondiale. Depuis 2000, c’est la
Chine, et non plus les Etats-Unis, qui est le premier marché
d’exportation de Taiwan. Taiwan est la cinquiéme source
d’investissements directs en Chine, aprés Hong Kong, les iles
Vierges, le Japon et les Etats-Unis. D’aprés les statistiques les plus
récentes, on compte 6 entreprises taiwanaises parmi les 10 plus
grands exportateurs chinois en 2008. Taiwan continue d’utiliser le
modéle « commandes regues par Taiwan, produits transformés en
Chine » pour s’implanter sur le marché chinois.

Par ailleurs, honorables sénateurs, Taiwan et le Canada ont
tous deux des économies de libre marché, ou le secteur des services
représente 70 p. 100 du PIB de chaque pays. Les relations
économiques bilatérales sont bien établies. Taiwan est le
quatriéme partenaire commercial asiatique du Canada, et le
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partner in Asia and the world respectively. According to the
World Economic Forum, WEF, Taiwan and Canada are both
among the top 15 countries in overall competitiveness and
innovation in 2008.

With such economic compatibility and the technological
capability to compliment each other, Canada and Taiwan should
join hands together to form a partnership to pursue business
ventures in the Greater China and Southeast Asia markets.
Furthermore, there are approximately 150,000 Canadians with
Taiwanese background who may provide valuable human resources
for Canadian business.

Honourable senators, just like many multinationals that made
Canada their gateway to North America at the birth of NAFTA,
Canadians should also seize the opportunity to make Taiwan
your gateway to the Greater China and Southeast Asia markets.
With more liberalized trade, investment, transportation and travel
across the strait, Taiwan is well equipped to be a regional
headquarters for logistics, marketing, finance, transportation and
management. The advantages of speaking the same language,
sharing a common heritage, having a deep understanding of the
nuances of the complex Chinese business culture and, above all,
accumulating two decades of experience all constitutes Taiwan’s
winning advantages behind the success stories.

Allow me to site three good examples. In the IT manufacturing
industry, Taiwan’s Quanta Computer Inc. is the world’s number
one notebook manufacturer and is recognized by the Fortune
Global 500. However, the integration of on-the-ground
managerial information in China with the headquarters in
Taiwan created some challenges, affecting the global supply of
notebook computers. With the efficient Soleus Transit platform
developed by Intrinsyc Software International Inc., a Vancouver-
based software solutions provider, Quanta can now enjoy a faster
and more cost-effective time-to-market business model. This
model is a win-win-win example of Canadian know-how,
Taiwanese logistics and China’s assembly.

A similar story can also be found in the acquisition by Taiwan’s
TSMC — Taiwan Semiconductor Manufacturing Company
Limited, the world’s largest semiconductor foundry — of
Emerging Memory Technologies Inc., a Kanata-based integrated
circuit, IC, design company. EMT’s collaboration with TSMC
provides opportunities well beyond national borders. This model
provides again a win-win-win example of Canadian design,
Taiwanese management and Chinese manufacturing in the global
supply chain.

In digital media-related industries, Ottawa-based Corel
Corporation acquired Taiwanese Ulead Systems in 2006,
turning its office in Taiwan into an research and development
and marketing hub for its Greater China operations. Again, it is
another win-win-win formula of Canadian planning, Taiwanese
marketing and Chinese retailing.

13° au niveau mondial. Selon le Forum économique mondial, le
FEM, Taiwan et le Canada se classaient en 2008 parmi les
15 premiers pays pour ce qui est de la compétitivité et de
I'innovation.

La compatibilité économique et la capacité technologique de
Taiwan et du Canada sont trés complémentaires, et nos deux pays
devraient conclure un partenariat pour réaliser des projets
commerciaux sur les marchés de la Chine élargie et de I’Asie du
Sud-Est. A cet égard, les quelque 150 000 Canadiens d’origine
taiwanaise pourraient é&tre d’une aide précieuse pour les
entreprises canadiennes.

Honorables sénateurs, a I'instar des nombreuses multinationales
qui ont fait du Canada leur point d’entrée en Amérique du Nord, a
la création de I’ALENA, les Canadiens devraient profiter de
I’occasion pour faire de Taiwan leur point d’entrée pour accéder aux
marchés de la Chine élargie et des pays d’Asie du Sud-Est. Avec la
libéralisation des échanges commerciaux, des investissements, des
transports et des déplacements entre Taiwan et la Chine
continentale, mon pays est bien placé pour servir de siége régional
a des entreprises de logistique, de commercialisation, de finances, de
transport et de gestion. Ayant I'avantage de parler la méme langue,
de partager le méme héritage, de comprendre toutes les nuances de
la culture commerciale complexe des Chinois, et, surtout, de traiter
avec eux depuis 20 ans, Taiwan a beaucoup de cordes a son arc.

Permettez-moi de vous donner trois exemples. Dans le secteur
de la fabrication des TI, I’entreprise Quanta Computer Inc., de
Taiwan, est le numéro un mondial de la fabrication de blocs-notes
électroniques et figure dans la liste de Fortune Global 500.
Toutefois, quand la société a voulu transférer des informations de
gestion recueillies en Chine vers son siége social a Taiwan, elle
s’est heurtée a quelques problémes, qui ont perturbé quelque peu
les approvisionnements mondiaux de blocs-notes électroniques.
Grace a la plate-forme Soleus Transit, mise au point par Intrynsic
Software International Inc., un fournisseur de logiciels de
solutions établi a Vancouver, Quanta dispose aujourd’hui d’un
modéle commercial prévoyant un délai de lancement plus court et
moins couteux. Ce modele illustre bien la formule gagnant-
gagnant-gagnant : le savoir-faire du Canada, la logistique de
Taiwan et I'assemblage en Chine.

Un autre exemple est celui de lacquisition par la société
taiwanaise TSMC, Taiwan Semiconductor Manufacturing
Company Limited, le premier fabricant au monde de semi-
conducteurs, de la société canadienne Emerging Memory
Technologies Inc., qui a son siége a Kanata et qui congoit des
circuits intégrés. Nous avons encore la I'illustration de la formule
gagnant-gagnant-gagnant : conception canadienne, gestion
taiwanaise et fabrication chinoise.

Dans les industries numériques liées aux médias, la société
Corel, d’Ottawa, a racheté la société taiwanaise Ulead Systems
en 2006 et a fait de ses bureaux a Taiwan un centre de recherche et
développement et la plaque tournante de ses activités dans la
Chine élargie. Cet exemple illustre lui aussi la formule gagnant-
gagnant-gagnant : conception canadienne, commercialisation
taiwanaise et distribution chinoise.
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In April, International Trade Minister Stockwell Day
announced the opening of trade offices in Chengdu and
Shenzhen, with an additional four offices on the way by end of
the 2009. We welcome this development and believe it will
enhance the Canada-China business relationship.

Last but not least, I do not think it is too much to say to
Canadians that the shortest way to China is via Taiwan. With
limited time, I shall conclude my remarks as follows: The rise of
China in the global economy is an undisputable reality, and this
presents both a challenge and an opportunity. With the détente
across the strait, this is a golden opportunity for Canada, Taiwan
and China to work together to create a win-win-win model for
mutual prosperity in the Greater China and Southeast Asian
markets.

Honourable senators, thank you very much for inviting me
and, by all means, please give your comments, suggestions and
questions. Thank you.

The Acting Chair: Thank you, gentlemen, for two excellent
presentations. We will begin our questions with Senator
Andreychuk.

Senator Andreychuk: I certainly echo the chair’s comments.
Both presentations are extremely helpful to our dialogue on the
countries that we are studying. I appreciate we will be talking
about, in the main, China and your relationship.

I have a question to the High Commissioner for Australia. You
pointed out that you have a human rights dialogue, and 1 was
interested that you would take that up. Do you talk about human
rights issues within your two countries, or are you focusing on
international standards and conventions and rights? What focus
do you believe has been helpful to your dialogue with China on
these issues where you disagree?

Mr. Brown: Thank you, senator. The human rights dialogue
does focus on an exchange on international standards of human
rights and encouraging increased capacity and understanding in
China of those standards and what norms of behaviour are
consistent with those standards. As I indicated, we also discuss
specific human rights cases at a bilateral level, so both countries
bring to the table a range of human rights issues relevant to the
Australia-China relationship and discuss those.

I think of the human rights exchanges in three parts: There is a
discussion of international norms, a discussion of specific bilateral
human rights cases and a technical program where Australia
provides legal assistance to China at the private and public sector
level, designed to try to enhance the capacity of the system to deal
with human rights problems at a practical level.

To answer your question, it is certainly more extensive than a
simple discussion on international norms. There is quite an
extensive exchange on a whole range of bilateral human rights
problems.

En avril, le ministre du Commerce international, Stockwell
Day, a annoncé I’ouverture de bureaux commerciaux a Chengdu
et a Shenzhen, et de quatre autres bureaux d’ici a la fin de 2009.
Nous nous en réjouissons, car nous pensons que cela renforcera
les relations commerciales entre la Chine et le Canada.

Enfin et surtout, je ne saurais trop insister sur le fait que, pour
les Canadiens, I'itinéraire le plus court pour se rendre en Chine
passe par Taiwan. Comme mon temps est limité, je conclurai mes
remarques en vous disant ceci : I'influence grandissante de la
Chine sur la scéne économique mondiale est un fait incontestable,
qui s’accompagne a la fois de défis et d’opportunités. Avec le
climat de détente qui s’est instauré entre Taiwan et la Chine
continentale, le Canada, Taiwan et la Chine ont une occasion en
or de travailler ensemble pour illustrer encore une fois la formule
gagnant-gagnant-gagnant et contribuer a la prospérité de tous
dans la Chine élargie et dans les pays d’Asie du Sud-Est.

Honorables sénateurs, je vous remercie de m’avoir invité a
comparaitre devant votre comité. Je serai heureux de répondre a
vos questions ou a vos commentaires. Merci.

Le président suppléant : Merci, messieurs, de ces déclarations
fort intéressantes. Je vais commencer par donner la parole au
sénateur Andreychuk.

Le sénateur Andreychuk : J’aimerais me faire I’écho du
président, et vous dire que vos deux déclarations vont nous étre
extrémement utiles pour notre étude. Nous allons parler
essentiellement de la Chine et de vos relations avec ce pays.

J’aimerais commencer par poser une question au haut-
commissaire de I’Australie. Vous nous avez dit que vous avez
entamé un dialogue avec la Chine au sujet des droits de la
personne, et je suis contente que vous ayez abordé la question.
Vos discussions portent-elles sur la situation des droits de la
personne dans vos deux pays ou vous limitez-vous essentiellement
aux normes et conventions internationales? Comment faites-vous
pour poursuivre le dialogue avec la Chine lorsque vous n’étes pas
d’accord?

M. Brown : Merci, sénateur. Le dialogue sur les droits de la
personne porte principalement sur les normes internationales et
vise a faire mieux comprendre a la Chine I'objectif de ces normes
et les types de comportement qui y sont conformes. Comme je I’ai
indiqué, nous discutons aussi de certains cas précis au niveau
bilatéral. Ainsi, les deux pays proposent divers cas se rapportant
aux droits de la personne et a la relation Australie-Chine, et nous
en discutons.

A mon avis, ce dialogue sur les droits de la personne comporte
trois volets : une discussion des normes internationales, une
discussion de cas précis qui concernent les deux pays, et un
programme technique qui permet a I’Australie de fournir une aide
juridique a la Chine, tant dans le public que dans le privé, afin
d’accroitre la capacité du systéme a régler de fagon concréte les
problémes relatifs aux droits de la personne.

Pour répondre a votre question, je vous dirais que ce dialogue
ne se limite pas a une simple discussion sur les normes
internationales. Nous avons de nombreux échanges sur toutes
sortes de situations qui concernent les deux pays.
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Senator Andreychuk: I believe that your country, approximately
20 years ago, made a strategic decision across party lines to focus
your emphasis, your trade and your relationships in Asia and the
South Pacific, and strategically you now seem to be well positioned
into China and are gaining a foothold there. Often we, in Canada,
are told we should do the same and that you have been strategically
successful. Do you believe it is your placement in the area that gives
you the advantage and Canada has concentrated on North
America, or do you believe it is the complexity of the
relationships you have with all the countries in the region that
gives you the toe-hold into China? What advice would you give to
Canada if it were to intensify its relationship? We have been told
that the United States and Australia are there competitively, and we
are often there with the same types of goods, such as wheat sales,
et cetera. Where do you see Canada fitting in, after you perhaps
identify how you have succeeded in moving into that position?

Mr. Brown: That is a complex question. When the U.K. joined
the European Common Market, as it was then in the early 1970s,
Australia was forced economically to look to new markets to
diversify.

That prompted a massive rethink of Australia’s political
foreign policy orientation as well that coincided with the rapid
growth in the East Asian region at that time. It is fair to say that
Australia’s engagement with the region has happened in several
specific phases. The first phase was economic, a trade and
investment phase where we sought to maximize the returns from
our commodity exports to the region. Australia has traditionally
been a strong commodity producer and exporter, as has Canada.
As those countries industrialized and urbanized, Australia was a
natural supplier, being in the same time zone and having products
that were in high demand.

From the 1980s onwards, the depth of engagement has
broadened and deepened into other areas. For example, I
mentioned the number of Chinese students now studying in
Australia. That is replicated across many Asian markets where
Australia is now a preferred destination for Chinese students. The
number of Asian languages spoken in Australia in schools from
primary level through to university is now dominated by Japanese
and Mandarin. Our prime minister speaks Mandarin. He is a
walking, breathing example of the way the system is delivering
greater Asian relevant skills. Many of China’s companies are now
big investors and traders in the region.

The difference between Canada and Australia is that we do not
have the advantage of living on the doorstep of the world’s major
economic and political superpower. From the 1970s onwards, we
were forced to adjust to our geographical reality, and we did that
by embracing the region.

That has been a long process. It is still by no means complete. |
think the progression from a straightforward trade relationship to
one of a more extensive political embrace of the region is now
very well advanced. I mentioned in my opening remarks Prime
Minister Rudd’s proposal for an Asia-Pacific community. Of

Le sénateur Andreychuk : Il y a une vingtaine d’années, votre
pays a pris la décision stratégique, acceptée par tous les partis, de
concentrer ses efforts, ses échanges commerciaux et ses relations
sur I’Asie et le Pacifique-Sud, et aujourd’hui, vous semblez étre
bien implantés en Chine. On nous conseille souvent d’en faire
autant, car votre stratégie a bien réussi. Pensez-vous que c’est
votre situation dans la région qui vous avantage, le Canada
s’étant concentré sur I’Amérique du Nord, ou bien est-ce la
complexité des relations que vous avez établies avec tous les pays
de la région qui vous donne un avantage en Chine? Quel conseil
donneriez-vous au Canada s’il voulait intensifier ses relations avec
les pays de la région? On nous a dit que les Etats-Unis et
I’Australie se faisaient concurrence sur ces marchés, et, bien
souvent, nous nous retrouvons sur ces marchés avec les mémes
types de produits a vendre, comme le blé. Pourriez-vous nous
expliquer comment vous avez réussi a vous implanter sur ces
marchés, et comment, a votre avis, le Canada pourrait y parvenir?

M. Brown : C’est une question complexe. Quand le Royaume-
Uni est entré dans le Marché commun européen, et c’était au début
des années 1970, I’Australie s’est vue obligée, économiquement
parlant, de chercher de nouveaux marchés pour se diversifier.

Cela a conduit a une réorientation radicale de la politique
étrangere australienne, qui s’est faite a ’époque ou I’Asie de 1’Est
commengait a connaitre une expansion vertigineuse. On peut dire
que l’engagement de I’Australie dans la région s’est fait par
étapes. La premiére était économique, 1’objectif étant d’accroitre
nos échanges commerciaux et nos investissements afin d’optimiser
nos exportations de produits de base vers ces pays. L’Australie a
toujours été un important producteur et exportateur de produits
de base, tout comme le Canada. Au fur et a mesure que ces pays
se sont industrialisés et urbanisés, I’Australie est devenue pour eux
un fournisseur naturel puisqu’elle était située dans le méme fuseau
horaire et qu’elle avait des produits dont ils avaient grand besoin.

A partir des années 1980, nos échanges se sont élargis &
d’autres secteurs. J’ai parlé tout a I’heure du grand nombre de
Chinois qui viennent étudier en Australie. C’est la méme chose
pour beaucoup d’autres pays asiatiques, ou I’Australie est
devenue la destination préférée des étudiants chinois. A I'heure
actuelle, dans les écoles, méme au niveau primaire, et dans les
universités australiennes, le japonais et le mandarin sont les
langues asiatiques les plus parlées. Notre premier ministre parle
mandarin. C’est un exemple vivant de la fagon dont le systéme
produit de plus en plus de compétences asiatiques. Bon nombre
d’entreprises chinoises sont aujourd’hui des investisseurs et des
industriels importants dans la région.

Contrairement au Canada, I’Australiec n’a pas 1’avantage que
confere la proximité de la premiére puissance économique et
politique mondiale. A partir des années 1970, nous avons dii nous
ajuster a notre réalité géographique, et nous ’avons fait en nous
concentrant sur la région.

Cela a pris du temps, et ce n’est pas encore fini, tant s’en faut.
J’estime que la transition d’une relation essentiellement
commerciale vers une relation politique plus globale dans la
région est aujourd’hui bien avancée. J’ai dit dans mes remarques
liminaires que le premier ministre Rudd avait proposé la création
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course, it is misleading to talk about Asia as a region. It is a series
of sub-regions and countries. It is a very complex region. It is
wrong, for example, to say that Indonesia is somehow part of the
same region as the Republic of Korea. The diversity within the
region needs to be reflected.

Looking at the region-wide cooperation and the architecture of
the region, we also have many active bilateral relationships in the
region, and we focus on developing those.

You asked me about how Canada might fit in. I do not want to
reflect on Canadian government policy. My view is that as the
global economic recession is accelerating, there is a shift of
economic influence from Europe and the northern hemisphere to
East Asia. I suspect that process will continue for some time.

The middle class in countries such as China is growing rapidly.
Over time, we expect the region to become a significant economic
engine for the world.

My hope is that Canada also participates in the development
and evolution of regional structures and regional relationships. |
mentioned that Australia is negotiating a free trade agreement
with China. It is not for us to say that Canada should be doing the
same, but the architecture of the region in a trade and investment
sense, economically and politically, is evolving rapidly. It is
important that countries that share values and an interest in
security, prosperity and open markets are part of that
conversation.

My modest, humble advice to Canada would be that
engagement with the region is a good long-term investment in
the future and would be very much welcomed by the countries of
the region, including Australia.

The Acting Chairman: Mr. Lee and Mr. Brown, if a question is
asked of either one of you and you feel that you can complete the
answer because a subject was brought up, feel comfortable to
intervene.

Senator Downe: Dr. Lee, in your presentation you indicated
that for the first time you had a direct investment in Taiwan from
a Chinese mainland company. Do you have any restrictions on
state-owned corporations and what they can purchase in Taiwan?

Mr. Lee: We do, for good reasons. We need to build up our
defence mechanism. Some of the military-related industries and
some strategic, high-tech industries such as semiconductors; TFT
LCD, the flat screens; and also the construction business, steel
business, public utility, machine tools and others, are the areas
where we do not allow the Chinese investors to get into our
market.

Senator Downe: 1 understand all the examples with the
exception of construction. What is your concern there?

d’une communauté Asie-Pacifique. Certes, on ne devrait pas
parler de I’Asie comme une région, car ¢’est plutot un ensemble de
sous-régions et de pays. C’est une région trés complexe. Il est
inexact de dire, par exemple, que 'Indonésie fait partie de la
méme région que la République de Corée. Il ne faut donc pas
perdre de vue la grande diversité de la région.

Pour ce qui est de la collaboration a I’échelle de la région, nous
avons aussi beaucoup de relations bilatérales, que nous nous
efforgons de développer.

Vous m’avez demandé comment le Canada pourrait
s'implanter sur ces marchés. Je ne veux surtout pas me méler de
politique canadienne. J’ai I'impression que la récession
économique mondiale s’accélére, et qu’on assiste a un
déplacement des poéles économiques que représentent I’Europe
et ’hémisphére Nord vers I’Asie de I’Est. C’est un phénoméne qui,
a mon avis, va se poursuivre pendant quelque temps.

La classe moyenne de pays comme la Chine se développe
rapidement. Avec le temps, la région va certainement devenir un
moteur important de I’économie mondiale.

Jespére que le Canada va participer au développement et a
I’évolution des structures et des relations régionales. J’ai dit tout a
I’heure que I’Australie était en train de négocier un accord de
libre-échange avec la Chine. Ce n’est pas a moi de vous dire si
votre pays devrait en faire autant, mais I’architecture de la région,
au niveau du commerce et des investissements, et sur les plans
politique et économique, évolue trés rapidement. Il est important
que des pays qui partagent les mémes valeurs et qui sont
favorables a la sécurité, a la prospérité et a l’ouverture des
marchés participent au dialogue.

A mon humble avis, un engagement du Canada dans la région
serait un bon investissement a long terme et serait trés bien
accueilli par les pays de la région, y compris 1’Australie.

Le président suppléant : Monsieur Lee et monsieur Brown, si
une question est posée a I'un d’entre vous et que vous voulez
compléter la réponse, n’hésitez pas a intervenir.

Le sénateur Downe : Monsieur Lee, dans votre déclaration
liminaire, vous avez dit que, pour la premiére fois, une entreprise
de Chine continentale avait fait un investissement direct a
Taiwan. Imposez-vous des restrictions aux sociétés d’Etat et a
ce qu’elles peuvent acheter a Taiwan?

M. Lee : Oui, et pour de bonnes raisons. Nous avons besoin de
construire nos infrastructures de défense. Ainsi, nous n’autorisons
pas les investisseurs chinois a s’implanter dans certaines industries
liées au domaine militaire et stratégique, dans des industries de
haute technologie comme les semi-conducteurs, les écrans plats
TFT LCD, ainsi que le secteur de la construction, la sidérurgie, les
services publics, les machines-outils et autres.

Le sénateur Downe : Je comprends vos raisons pour tous les
exemples que vous avez donnés, a I’exception de la construction.
Qu’est-ce qui vous préoccupe?
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Mr. Lee: It is because there are relatively lower labour costs.
That is why we have still not opened the construction market to
the Chinese investors.

Senator Downe: I would ask the same question to Mr. Brown.
You know the difference between a private corporation, which is
to enhance value to the stakeholders, and a state-owned
corporation, which has a national objective. What restrictions
do you have in your country?

Mr. Brown: Australia has a foreign investment screening
regime not unlike Canada’s. For investments beyond a certain
threshold — I cannot give you the number, but it is comparatively
high — they must secure the approval of our treasurer, our
finance minister. The treasurer’s approval is given on the basis of
whether the investment would be in the national interest — not
national security but national interest. It is quite a broad test. The
national interest is not defined in a legislative sense.

That is the screening process that applies to all investments.
Early last year, the treasurer also announced some specific criteria
to apply to future investments by state-owned enterprises and
sovereign wealth funds, and there are a number of them, which |
am happy to provide to you. Essentially, it was a clarification on
the way the national interest test would be applied in cases where
state-owned enterprises and sovereign wealth funds, which, as you
say, are not operating necessarily on the basis of market
principles, make applications to acquire Australian assets.

The biggest real test case in Australia recently has been the
attempt by a Chinese company to acquire Australian energy
companies. As I have mentioned, Australia is a major source of
iron ore and coal to China. Some interest has been shown from
Chinese state-owned enterprises in acquiring Australian iron ore
assets to secure reliability of supply from the mine through to the
foundry. That has been a difficult policy change for Australia.
That is the regulatory regime that is in place.

Senator Downe: I am curious about your screening process. |
appreciate that you are not an expert in this area, but is it your
sense that a high percentage of applicants are turned down, or are
most of them approved through that national interest screening?

Mr. Brown: More than 97 per cent are approved. Australia,
similar to Canada, has traditionally been a recipient of foreign
investment. We welcome foreign investment. The national interest
test is by no means designed to deter foreign investment; it is
purely to ensure that in certain sectors the overall national interest
is preserved.

The regime was put in place primarily because of Japanese
investment in our real estate sector, which had the effect of
bidding up prices and affecting middle-class Australians. Since
then, with the tremendous interest from state-owned enterprises in

M. Lee : C’est parce que les coits de la main-d’ceuvre sont
relativement moins élevés, et nous ne voulons donc pas ouvrir le
marché de la construction aux investisseurs chinois.

Le sénateur Downe : Je vais poser la méme question a monsieur
Brown. Vous connaissez la différence entre une entreprise privée
et une société d’Etat: la premiére vise a rentabiliser
I'investissement de ses actionnaires, tandis que la deuxiéme a
une vocation nationale. Quelles restrictions imposez-vous dans
votre pays?

M. Brown : L’Australie s’est dotée d’un mécanisme d’examen des
investissements étrangers qui n’est pas tellement différent de celui du
Canada. Ainsi, les investissements dépassant un certain seuil — je
ne me souviens plus exactement, mais c’est assez élevé — doivent
obtenir I'approbation de notre ministre des Finances. Celle-ci est
donnée si I'investissement sert I'intérét national, je ne parle pas de la
sécurité nationale mais de I'intérét national. C’est un critére assez
général. L’intérét national n’est pas défini dans la loi.

Ce sont les critéres de sélection qui s’appliquent a tous les
investissements. Au début de I’année derniére, le ministre des
Finances a également annoncé que des critéres précis
s’appliqueraient dorénavant aux investissements faits par des
sociétés d’Etat et des fonds souverains. Il y en a un certain
nombre, et je serai heureux de vous en faire parvenir la liste. 11
s’agit en substance d’une définition plus précise de la fagon dont le
critére de I'intérét national s’applique aux sociétés d’Etat et aux
fonds souverains qui font une demande pour acquérir des
entreprises australiennes. Comme vous 1’avez dit, ces entités ne
fonctionnent pas nécessairement selon les régles du marché.

Nous avons eu un cas type trés intéressant récemment,
lorsqu’une entreprise chinoise a voulu acheter des sociétés
d’énergie australiennes. Comme je I'ai indiqué, I’Australie est
une source importante de minerai de fer et de charbon pour la
Chine. Des sociétés d’Etat chinoises se sont dites intéressées a
acheter des sociétés de minerai de fer australiennes afin d’assurer
la régularité de leurs approvisionnements, de la mine a la fonderie.
Ca a été un changement de politique difficile pour I’Australie, et
c’est maintenant le régime réglementaire qui est en vigueur.

Le sénateur Downe : J’aimerais en savoir plus sur votre
processus de sélection. Méme si vous n’étes pas un expert en la
matiére, pouvez-vous nous dire si un nombre important de
demandes sont refusées ou si, au contraire, la plupart satisfont au
critére de I'intérét national et sont donc approuvées?

M. Brown : Plus de 97 p. 100 sont approuvées. L’Australie,
tout comme le Canada, a toujours été une destination pour les
investissements étrangers. Nous accueillons favorablement les
investissements étrangers. Le critére de I'intérét national ne vise
absolument pas a écarter les investissements étrangers; il s’agit
uniquement de s’assurer que, dans certains secteurs, l'intérét
national général est protégé.

Le régime a été mis en place principalement a cause des
investissements japonais dans notre secteur immobilier, ce qui
avait causé une surenchére des prix et eu un impact sur la classe
moyenne australienne. Depuis, étant donné I'intérét considérable
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some key assets, the system has been more focused in that area
than in the area of domestic real estate.

Overall, the number of applications that are not approved in
any year often are no more than one, sometimes two, they are
very unusual.

The regime in place for the national interest test is essentially a
mechanism for the treasurer and government to enter into a
discussion with applicants who put forward proposals on how
they can maximize the national interest returns from those
proposals and deal with any sensitivities.

[Translation]

Senator Fortin-Duplessis: Welcome. I apologize for being late; |
was at another meeting and could not be here on time. My
question is for Dr. Lee.

During the forum on Taiwan-China relations held in Xiamen
from May 16 to 22, the director of the Taiwan Affairs Office of
the State Council made the surprising announcement that Beijing
was now prepared to sign a framework agreement on economic
relations. This unexpected move by China comes as controversy
mounts in Taiwan over a closer economic relationship with the
other side of the strait. On May 17, tens of thousands of
protesters demonstrated against the policy of economic openness
with China because they believe the flurry of recent agreements
puts the island on the slippery slope towards an irreversible
political rapprochement with Beijing.

What do you say to those who think that the China policy
adopted by Taiwanese President Ma Ying-jeou puts the fate of
Taiwan’s inhabitants in China’s hands?

[English)

Mr. Lee: Thank you, senator. You have asked an in-depth
question. A free trade-type agreement is currently under
consideration by my government together with their Chinese
counterparts. Yesterday, when President Hu Jintao met with
Kuomintang Chairman Wu Poh-hsiung in Beijing, President Hu
told Chairman Wu that China is willing to start free trade
negotiations in the second part of the year. He expects that the
agreement will be finished by next year.

To my government, this is an important step and policy
because, as you know well, Taiwan has been isolated on the
international scene. We are unable to participate in any kind of
regional economic integration. We have seen other ASEAN
countries participate with China, Japan and Korea, but Taiwan is
not included. After the finishing of that regional economic
integration, Taiwan’s goods and services will face unfair
competition. Therefore, it is very important for us to reach
some sort of agreement with China first. The opportunity may
open for us to discuss with the ASEAN and other countries. This
is for the benefit of Taiwan’s economy.

Certainly, as you know, we are a pluralistic democracy. It is safe
to say that in Taiwan probably 30 per cent to 40 per cent of the
population are sovereignists, if I may borrow the Canadian term.
They would like to see more separation away from the middle.

que des sociétés d’Etat ont manifesté pour certaines de nos
entreprises clés, nous avons décidé d’appliquer davantage nos
critéres a ce domaine plutdt qu’a celui de 'immobilier.

En général, on ne refuse pas plus d’'une demande par an,
quelquefois deux, mais c’est rare.

Le critére de 'intérét national est essentiellement un mécanisme
qui permet au ministre des Finances et au gouvernement de
demander aux auteurs des propositions de quelle fagon ils pensent
pouvoir maximiser les retombées positives de leurs propositions
sur I’Australie, tout en ménageant les susceptibilités.

[Frangais)

Le sénateur Fortin-Duplessis : Bienvenue. Je m’excuse de mon
retard, une autre réunion m’a empéchée d’étre ici au début de la
réunion. Ma question s’adresse a M. Lee.

Lors du forum organis¢ a Xiamen sur les relations entre
Taiwan et la Chine, du 16 au 22 mai dernier, le responsable des
affaires taiwanaises au conseil d’Etat annoncait, contre toute
attente, que Pékin était désormais prét a signer I’accord cadre sur
les relations économiques. Cette avancé chinoise inattendue se
produit alors qu’a Taiwan monte la controverse sur le
rapprochement économique des deux rives. Le 17 mai, des
dizaines de milliers de manifestants protestaient contre la
politique d’ouverture économique avec la Chine au motif que la
rafale des récents accords engageait I'ile sur la pente dangereuse
d’un rapprochement politique irréversible avec Pékin.

Comment répondez-vous a ceux qui pensent que la politique
chinoise du président taiwanais, Ma Ying-jeou, place le futur et la
destinée des habitants de Taiwan entre les mains des Chinois?

[Traduction)

M. Lee : Merci, sénateur. Vous avez posé une question
difficile. Un accord de type libre-échange est actuellement
envisagé par mon gouvernement et ses homologues chinois.
Hier, lorsque le président Hu Jintao a rencontré le président du
Kuomintang, Wu Poh-hsiung, a Pékin, il lui a dit que la Chine
était préte a entamer des négociations de libre-échange des le
second semestre de cette année, et qu’il pensait que 1’accord serait
signé d’ici a I’an prochain.

Pour mon gouvernement, c’est une étape importante car,
comme vous le savez, Taiwan est isolée sur la scéne internationale.
Elle ne peut participer a aucun projet d’intégration économique
régionale. D’autres pays de ’ANASE y participent avec la Chine,
le Japon et la Corée, mais Taiwan en est exclue. Une fois que cette
intégration économique régionale sera concrétisée, les biens et
services de Taiwan feront face a une concurrence déloyale. Il est
donc trés important, pour nous, de commencer par conclure un
accord avec la Chine. Nous aurons peut-étre 1’occasion, par la
suite, de discuter avec ’ANASE et d’autres pays. C’est donc dans
I'intérét de 1’économie taiwanaise.

Comme vous le savez, nous sommes une démocratie pluraliste.
On peut dire qu’a peu prés 30 a 40 p. 100 des Taiwanais sont
souverainistes, si je peux emprunter le vocabulaire canadien. Ces
gens-la voudraient que la séparation soit encore plus nette avec la
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Certainly, they are very much against President Ma’s policy on
rapprochement with China in pursuit of a free trade-type
agreement. On May 17, street demonstrations took place in the
city of Taipei to express their dissatisfaction. President Ma assured
the people that free trade negotiations with China have nothing to
do with politics and will never touch upon the sovereignty of
Taiwan. My government will not compromise on those critical
issues. We hope that the 30-plus per cent of people who are
sovereignists can understand the intent of President Ma’s policy.

Senator Zimmer: Your Excellency, I am pleased that you are
here. Thank you for your presentation. I will ask both of you the
same question. What reasons explain that, among the three
countries being studied, Australia’s and Taiwan’s relations with
Russia are the least developed? To what extent is the reason found
in Russia? In what ways has Russia’s absence from the World
Trade Organization affected the further development of
Australia’s and Taiwan’s commercial relations with Russia?

Mr. Brown: You are correct; of the three countries under study
by the committee, Australia’s relations with Russia are the most
underdeveloped. I would highlight that Russia is a member of
APEC. That has been a useful forum in which we have been able
to engage in cooperation with Russia across a range of economic
issues.

Your specific question about the impact of Russia’s non-
membership at the WTO has been a significant issue. The
negotiations with the Russians have been ongoing for many years.
Australia’s primary interest in the Russian market is agricultural
exports. Of late, Russia, notwithstanding its signature on some
G20 commitments in relation to protectionism, has put in place a
number of quite protectionist, regressive measures. There has
been a pattern of practice by Russia for some time now of
imposing quite high barriers to imports of agricultural products.
They are traditional barriers in the form of quotas and tariffs and
barriers in the form of unpredictable regulations in the area of
food safety and quarantine. To the extent that membership of the
WTO would compel Russia to comply with international
standards that promote free trade and investment, we think that
would provide a huge stimulus to two-way trade and investment.

I was reading some messages from our WTO mission earlier
this week, and we have been encouraged by some new energy
injected into those negotiations, in particular by the United
States, and Russia has reciprocated with some encouraging signs
of new flexibility in the area of agriculture. We are hopeful that
the conclusion of these negotiations is not too far away.

Mr. Lee: On China’s relations with Russia, I must confess that
our relationship is much more limited in comparison to our
relations with Canada. Historically, we know that Russia is
extremely close with China. Over the past 60 years, and especially
for the first 25 years, Russia was China’s main ally. Given the

Chine. Bien entendu, ils s’opposent vivement a la politique de
rapprochement du président Ma et a la signature d’un accord de
libre-échange. Le 17 mai, ils ont manifesté dans les rues de Taipei
pour exprimer leur mécontentement. Le président Ma leur a
assuré que les négociations de libre-échange avec la Chine ne
concernaient pas la politique et qu’elles ne porteront aucunement
atteinte a la souveraineté de Taiwan. Mon gouvernement ne fera
aucun compromis la-dessus. Nous espérons que ces 30 a 40 p. 100
de gens qui se disent souverainistes comprendront les intentions
du président Ma.

Le sénateur Zimmer : Excellence, je suis ravi de vous accueillir
parmi nous. Je vous remercie de votre déclaration liminaire. Avec
votre permission, je vais poser aux deux témoins la méme
question. Pour quelles raisons, parmi les trois pays étudiés, est-ce
que ce sont les relations de I’ Australie et de Taiwan avec la Russie
qui sont les moins développées? Est-ce que cela tient a la Russie?
Dans quelle mesure I’absence de la Russie a 1’Organisation
mondiale du commerce a-t-elle freiné le développement des
relations commerciales de 1I’Australie et de Taiwan avec ce pays?

M. Brown : Vous avez raison : parmi les trois pays étudiés par
votre comité, ce sont les relations de I’Australie avec la Russie qui
sont les moins développées. J’aimerais vous faire remarquer que la
Russie est membre de 'APEC. C’est une tribune importante, qui
nous a permis d’entreprendre une coopération avec la Russie sur
un certain nombre de questions économiques.

Vous avez parlé de I'absence de la Russie 8 ’'OMC, qui a eu un
impact important. Les négociations avec les Russes se poursuivent
depuis de nombreuses années. Ce sont surtout des produits
agricoles que 1’Australie cherche a exporter en Russie.
Récemment, la Russie a décidé, aprés avoir signé plusieurs
résolutions du G20 dénongant le protectionnisme, de mettre en
place un certain nombre de mesures protectionnistes et
régressives. Cela fait déja un certain temps que ce pays impose
des barrieres tarifaires importantes aux importations de produits
agricoles. Il peut s’agir de barriéres traditionnelles comme des
quotas et des tarifs douaniers, ou de barriéres moins
traditionnelles comme des réglements imprévisibles qui
concernent la sécurité des aliments et des mises en quarantaine.
Nous estimons que ’adhésion de la Russie a ’TOMC doperait
considérablement les échanges et les investissements entre les deux
pays, car cela l'obligerait a se conformer aux normes
internationales qui encouragent le libre-échange et les
investissements.

Jai regu des messages de notre mission de ’'OMC au début de
la semaine, et je suis encouragé par le nouvel élan qui semble
animer les négociations, surtout grace aux Etats-Unis. La réaction
de la Russie a été encourageante et laisse présager une plus grande
souplesse de sa part dans le secteur de I’agriculture. Nous
espérons que ces négociations se termineront dans un proche
avenir.

M. Lee : A propos des relations de la Chine avec la Russie, je
dois avouer que nos relations sont beaucoup plus limitées, en
comparaison de celles que nous entretenons avec le Canada. La
Russie a toujours été trés proche de la Chine. Pendant les
60 derniéres années, et surtout pendant les 25 premiéres, la Russie
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previous tense relationship between Taiwan and China, Russia
has been quite cautious about working with us. Certainly, times
have changed, and we now have a better relationship with China.

We hope that in the future Russia will see a different
perspective in the management of closer relations with Taiwan.

Senator Wallin: I, too, came a little late; I apologize.

I want to put the question first to Ambassador Brown, but we
can here from Mr. Lee as well?

I am considering the comparisons that people like to make
between Australia and Canada. You may have touched on this in
your remarks earlier, but we are sort of in the same boat. We live
beside these great, huge economic engines. They are the oxygen
for our economies; but as we can attest, free trade is no guarantee
for easy trade or does not provide any protection against
protectionism, as we are seeing rise in the United States now in
part because of the new government and its beliefs and in part, of
course, because of the economic circumstances.

Are you experiencing that same feelings? What circumstance
and what does that say to you about the free trade agreement you
might pursue with China? Perhaps we can hear your perspective.

Mr. Brown: Thank you for the question. Australia has bilateral
free trade agreements with two countries in the region: Singapore
and Thailand. We also have a framework free trade agreement
with all the countries of ASEAN. We are currently negotiating
with China, Japan, and we have just launched with the Republic
of Korea and bilaterally with Malaysia.

Senator Wallin: The others are bilaterals as well?

Mr. Brown: That is correct. We have agreements with the
United States and New Zealand, but in East Asia, they are the
ones that are on the books.

The agreements are quite different to NAFTA in the sense that
they probably are not as far-reaching in their regulatory impact.
They eliminate all tariffs and visible barriers to trade and
eliminate many discriminatory measures in the area of services,
trade and investment and promote a more predictable
environment. They are not as sophisticated or as far-reaching in
terms of their impact on economic integration as NAFTA. The
reason for that is straightforward.

Most developing countries in East Asia have extremely high
barriers to trade. I was Australia’s lead negotiator in the free trade
agreement negotiations we did with Thailand. We started those
negotiations with Thailand having 250 per cent, 300 per cent
tariffs in a number of areas. It is quite a difficult challenge in these
negotiations to bring these countries to accept that these barriers
need to be eliminated.

a été le principal alli¢ de la Chine. Etant donné les relations
tendues qui existaient entre Taiwan et la Chine, la Russie évitait
de travailler avec nous. Mais les temps ont changé, et nous avons
aujourd’hui de meilleures relations avec la Chine.

Nous espérons qu’a l’avenir, la Russie envisagera d’un ceil
différent I'instauration de relations plus étroites avec Taiwan.

Le sénateur Wallin : Moi aussi je suis arrivée un peu en retard,
et je vous prie de m’en excuser.

Jaimerais poser une question a ’ambassadeur Brown, mais
M. Lee peut y répondre lui aussi.

Je pense aux comparaisons que les gens font souvent entre
I’Australie et le Canada. Vous en avez peut-étre parlé dans vos
remarques liminaires, mais nous sommes en quelque sorte dans le
méme bateau. Nos deux pays sont situés a proximité d’énormes
moteurs économiques, qui sont ’oxygeéne de nos économies. Mais
nous sommes bien placés pour savoir que le libre-échange ne
garantit pas des échanges toujours faciles et n’offre aucune
protection contre le protectionnisme, dont la popularité actuelle
aux Etats-Unis est due & la fois aux convictions du nouveau
gouvernement et a la conjoncture économique.

Vivez-vous la méme situation? Cela a-t-il un impact sur
I’accord de libre-échange que vous étes en train de négocier
avec la Chine? J’aimerais bien savoir ce que vous en pensez.

M. Brown : Je vous remercie de votre question. L’Australie a
des accords bilatéraux de libre-échange avec deux pays de la
région : Singapour et la Thailande. Nous avons également signé
un accord-cadre de libre-échange avec tous les pays de ’ANASE.
Nous sommes en train de négocier avec la Chine et le Japon, et
nous venons d’entreprendre des négociations avec la République
de Corée et des discussions bilatérales avec la Malaisie.

Le sénateur Wallin : Les autres négociations sont bilatérales
aussi?

M. Brown : C’est exact. Nous avons des accords avec les Etats-
Unis et la Nouvelle-Zélande, mais en Asie de I’Est, ce sont ceux
que je viens de vous mentionner.

Les accords sont tres différents de TALENA en ce sens que leur
portée réglementaire n’est pas aussi grande. Ils éliminent tous les
tarifs et tous les obstacles visibles au commerce, ainsi que les
nombreuses mesures discriminatoires qui s’appliquent aux
services, au commerce et aux investissements, et ils encouragent
I'instauration d’un environnement plus prévisible. Par contre, ils
ne sont pas aussi élaborés et ne prévoient pas une intégration
économique aussi poussée que '’ALENA. La raison en est
évidente.

La plupart des pays en développement de I’Asie de I’Est
imposent des barriéres trés élevées aux échanges commerciaux.
Jai été négociateur en chef de I’ Australie pendant les négociations
qui ont conduit a un accord de libre-échange avec la Thailande.
Avant ces négociations, la Thailande imposait des tarifs douaniers
de 250 et méme de 300 p. 100 dans certains secteurs. C’est donc
tout un défi que d’amener ces pays a accepter d’éliminer leurs
barriéres tarifaires.
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We face a slightly different perspective or challenge than does
Canada. In your case, you have such a huge dependence on the U.S.
market that even small shifts in their government procurement
sector can have a major impact on Canada’s interests.

In the case of Australia, most of our trade with the region is in
commodities and services. Although services are heavily
protected, and there are some agricultural problems of course,
in many commodities the trade is relatively open, and free trade
agreements are beneficial in locking in those low levels of
protection and creating a road map to bring down protection
over time and prevent any backsliding.

Our ambitions for these agreements are relatively modest. We
see them as a way of guarding against backsliding. Of course,
there are no guarantees; they are not perfect. They do not prevent
politicians from occasionally doing things that are against the
spirit of the agreements, but we think they are an important part
of pushing the region toward acceptance of open markets as the
best way of securing the future prosperity of the region.

Senator Wallin: China is your largest trading partner; is that
correct?

Mr. Brown: If you are talking merchandise trade, yes.

However, if you look at total trade and investment, the overall
economic relationship, the U.S. and EU are still very important.
China, the U.S. and the EU27 taken together are very similar if
you look at all flows — merchandise trade, services trade and
investment flows.

Mr. Lee: We all know that Taiwan is an island country.
Exporting and importing is tremendously important to our
country. As a matter of fact, the export and import figures
together account for about 130 per cent of our GDP. Therefore, a
regional economic integration is very important to us, to our
economy, to the country’s future.

We now see the ASEAN plus one, and ASEAN plus three will
materialize by next year. If Taiwan is excluded, you can imagine
the negativity that will bring to the country. That is why President
Ma is so keen on trying to work out the free trade-type agreement
with China. Otherwise, I cannot imagine how much negative
impact will be brought to Taiwan without free trade. As we all
know, there are delicate international relations.

Too much of the countries’ main concern is maintaining a close
relationship because they worry about offending China. If we can
work out better relations, even a free trade-type agreement with
China, many major trading countries will feel much more at ease
working out some sort of arrangement with us. I think that is the
case, and we are pursuing this agreement with much enthusiasm.

Notre situation est un peu différente de la votre, au Canada.
En effet, vous dépendez tellement du marché américain que le
moindre changement apporté a leurs politiques de marchés
publics peut avoir pour vous des conséquences importantes.

Dans le cas de I’Australie, nos échanges commerciaux avec les
pays de la région sont constitués en grande partie de produits de
base et de services. Méme si les services sont trés protégés et qu’il
y a bien slr quelques problémes agricoles, pour un grand nombre
de produits de base, le commerce est relativement libre. Les
accords de libre-échange permettent en fait de bloquer les mesures
de protection a un niveau assez bas et de prévoir leur diminution
progressive, tout en empéchant un retour en arriére.

Nos attentes restent toutefois relativement modestes, car, pour
nous, ces accords sont avant tout un moyen d’empécher un retour
en arriére. Bien sir, il n’y a aucune garantie, et ces accords ne sont
pas parfaits. En effet, ils ne peuvent pas empécher des politiciens
de prendre parfois des mesures qui vont a ’encontre de leurs
objectifs, mais ce sont tout de méme, a notre avis, des instruments
importants pour amener les pays de la région a accepter le
principe de la libéralisation des marchés, qui est le meilleur moyen
d’assurer la prospérité de la région.

Le sénateur Wallin : La Chine est votre principal partenaire
commercial, n’est-ce pas?

M. Brown : Pour le commerce des marchandises, oui.

Toutefois, si ’on fait le total des échanges commerciaux et des
investissements, c’est-a-dire si ’on tient compte de I’ensemble de
la relation économique, les Etats-Unis et I'UE sont encore des
partenaires trés importants. Et si I'on fait le total du commerce
des marchandises, des services et des investissements, la Chine, les
Etats-Unis et les 27 pays de I'UE sont pratiquement au méme
rang pour nous.

M. Lee : Tout le monde sait que Taiwan est une ile. Elle a donc
absolument besoin d’exporter et d’importer. En fait, les
exportations et les importations représentent environ 130 p. 100
de notre PIB. L’intégration économique régionale est donc trés
importante pour nous, pour notre économie et pour I’avenir de
notre pays.

Aujourd’hui, TANASE compte un pays de plus, et d’ici a
I’année prochaine, elle en comptera trois de plus. Si Taiwan est
exclue, imaginez 'impact négatif que cela aura sur le pays. C’est la
raison pour laquelle le président Ma tient tellement a négocier un
accord de type libre-échange avec la Chine; il sait que 1’absence
d’un accord de libre-échange aura des conséquences tres négatives
pour Taiwan. Nous savons tous qu’il s’agit la de relations
internationales particuliérement délicates.

Trop souvent, 1’objectif principal des pays est de maintenir une
relation étroite avec la Chine car ils ont peur de la froisser. Si nous
réussissons a améliorer nos relations et méme a signer un accord
de type libre-échange avec la Chine, cela encouragera beaucoup
d’autres nations commergantes a essayer de négocier quelque
chose avec nous. Nous poursuivons donc la négociation de cet
accord avec beaucoup d’enthousiasme.
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Senator Andreychuk: What advantage is it to Canada to do, as
you put it, a win-win-win strategy incorporating China and
Taiwan? You have explained how it would be successful with the
free trade agreement but that is the future. At the moment, your
success has been in the fact that, with China’s large labour
component and therefore assembly capability, your expertise,
your knowledge put together has been an advantage in certain
R&D and technologies.

Beyond what we have been able to accomplish now, what fields
and sectors do you think we could improve upon awaiting the free
trade agreement?

Mr. Lee: I still feel that the high-tech field is something both of
us may pursue even further. Basically, in the field of IT and ICT,
the international standing of both countries is close to each other.
That is why we can find a lot of compatibility, and we can also
complement each other.

Over the years, Canada and Taiwan will have so many
exchanges on the science and technology view, especially with IT
and in the ICT field. If I may, Dr. Pierre Coulombe, the president
of the National Research Council Canada, told me, and repeated
it in public, that the most successful exchanges for NRC are with
Taiwan. We need to pursue it even further, not only to let the
research organizations work together closely but also to have the
high-tech communities of the two countries work closer. I think
that would bring many benefits to our bilateral relations and also
the mutual benefits for us to develop the Greater China market.

Senator Andreychuk: That answers the question that I was
concerned about. You are saying that we should build on what we
have. However, what other areas should we explore, perhaps in
view of a free trade agreement with China — yours and perhaps
ours — in the future? What other areas do you see where Canada
has some capabilities that would be complemented with Taiwan
and would be value added for us strategically to start building
into China?

Mr. Lee: At this stage, I would say that high tech is still the
most competitive because Canada is rich in natural resources and
energy, while we have nothing. In this area, there is not that much
Taiwan can contribute to your advantage. Also, in some of the
commodities because of the distance of travelling, they may not
be competitive in the Chinese market. I would still think the
managerial information and also the kinds of knowledge-based
know-how are the niches we should pursue.

[Translation]

Senator Fortin-Duplessis: My question is for His Excellency
Mr. Brown. The Australian government recently welcomed
China’s decisive response to the global recession, that is, the

Le sénateur Andreychuk : Quel serait I’avantage pour le Canada
de s’engager dans une stratégie gagnant-gagnant-gagnant, comme
vous I'appelez, avec la Chine et Taiwan? Vous avez dit qu'une telle
stratégie serait trés prometteuse, avec 'accord de libre-échange,
mais ¢a c’est pour plus tard. Pour le moment, votre succes tient au
fait que, étant donné I'importance des ressources de main-d’ceuvre
et, partant, de la capacité d’assemblage de la Chine, votre savoir-
faire et vos connaissances vous donnent un certain avantage dans
la R-D et dans certaines technologies.

Outre ce que nous avons réussi a accomplir jusqu’a présent,
dans quels secteurs pensez-vous que nous pourrions nous
améliorer en attendant la signature de I’accord de libre-échange?

M. Lee : Je continue de penser que le secteur de la haute
technologie est sans doute un domaine que nous pourrions exploiter
davantage ensemble. En fait, dans le domaine des TI et des TIC, nos
deux pays jouissent de la méme réputation internationale. C’est la
raison pour laquelle je pense qu’il y a beaucoup de compatibilité et
de complémentarité entre nos deux pays.

Avec le temps, le Canada et Taiwan vont avoir de nombreux
échanges dans les domaines de la science et de la technologie,
surtout en ce qui concerne les TI et les TIC. A ce propos, Pierre
Coulombe, le président du Conseil national de recherches du
Canada, m’a dit un jour, et il I’a répété en public, que c’est avec
Taiwan que le CNR avait les échanges les plus fructueux. Il faut
aller encore plus loin, non seulement pour que les organismes de
recherche puissent travailler ensemble, mais aussi pour que les
milieux de la haute technologie de nos deux pays puissent
travailler ensemble. A mon avis, cela contribuera a enrichir nos
relations bilatérales et nous aidera a développer le marché de la
Chine élargie.

Le sénateur Andreychuk : Cela répond a ma question. Vous
avez dit que nous devions miser sur ce que nous avions. Mais
n’y a-t-il pas d’autres domaines que nous pourrions explorer,
éventuellement dans 1’optique d’un accord de libre-échange avec
la Chine, le votre et peut-étre aussi le notre? Le Canada a-t-il des
capacités dans d’autres secteurs qui seraient complémentaires de
celles de Taiwan et que nous aurions stratégiquement intérét a
développer en vue de notre implantation sur le marché chinois?

M. Lee : Pour le moment, je pense que la haute technologie
reste le secteur le plus compétitif. Certes, le Canada a de
nombreuses ressources naturelles et énergétiques, mais nous
n’en avons pas, et par conséquent, nous ne pouvons pas
renforcer votre avantage dans ce domaine. Pour ce qui est des
produits de base, étant donné la distance, ils risquent de ne pas
étre trés concurrentiels sur le marché chinois. Par conséquent, je
continue de penser que I'information de gestion et le savoir-faire
fondé sur les connaissances sont les créneaux que nous devrions
continuer d’explorer.

[Frangais]

Le sénateur Fortin-Duplessis : Ma question s’adresse a Son
Excellence Brown. Le gouvernement australien a récemment salué
la réponse décisive de la Chine a la récession économique
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introduction of a $656 billion stimulus package. Your Excellency,
which sector of Australia’s economy do you think will be the first
to benefit from this Chinese initiative?

[English]

Mr. Brown: I would identify the benefits for Australia in two
ways. First, the greatest emphasis in the Chinese stimulus package
is in infrastructure development, and that has been a trend in
China for some years. That has meant a growing market for
Australian exports of commodities, particularly iron ore, and we
would expect, with the continuing focus on infrastructure
development, that Australian commodity exports would benefit.

In addition to those direct bilateral economic benefits, as I
mentioned in my presentation, we believe that the Chinese
economic stimulus is also important for the overall region. China
has free trade agreements with the ASEAN countries. As Dr Lee
said, there is also growing cooperation between the ASEAN
countries, China, Korea and Japan. To the extent that the region
is becoming more economically integrated, Chinese economic
stimulus can benefit all of the countries in the region, and because
they account for approximately two thirds to three quarters of
Australian exports, we believe our exports to the region overall
will benefit in terms of softening some of the harsher impacts of
the recession in the last six to twelve months.

Senator Zimmer: My question is directed to His Excellency
Brown and is really a supplementary to Senator Wallin’s
question. You indicated that your highest economic trading
partners were China and the United States. Where does Canada
fit in there?

Mr. Brown: I will perhaps give a bit of context before I answer
the question. Australia’s external economic relations can be seen
this way: Our exports and relations with East Asia are largely
commodity driven. We export commodities and other
merchandize exports to the region. We are a supplier of natural
resources, effectively. Our relations with Europe are primarily
driven by investment, and our relations with North America are
primarily manufactured goods, services and investment. Each
accounts for approximately one third of our external economic
engagement, if I can put it that way.

Frankly, Canada is a small trading partner for Australia. Most
of our Australian exports are accounted for by tourism and wine,
of course. In the other direction, Canada’s exports to Australia
are in aerospace and pork. Compared with your exports and
economic relationship with the United States, it is a midget. The
reasons for that are perhaps not all that surprising. We have
rather similar economies, so the natural complementarities that
you see between, for example, Australia and China or Australia
and Japan do not exist.

mondiale, c’est-a-dire le lancement de son ensemble de mesures de
stimulation fiscale de 656 milliards de dollars. Selon vous, Votre
Excellence, quel secteur de I’économie australienne sentira le plus
rapidement les retombées de cette initiative chinoise?

[Traduction]

M. Brown : A mon avis, les avantages pour ’Australie sont de
deux ordres. Premiérement, le plan de stimulation économique
annoncé par la Chine porte surtout sur le développement des
infrastructures. C’était déja la tendance en Chine depuis quelques
années, et cela a permis a I’Australie d’y exporter davantage de
produits de base, notamment du minerai de fer. Nous pensons
donc que, puisque le gouvernement chinois continue de mettre
I’accent sur le développement des infrastructures, nos
exportations de produits de base en bénéficieront.

Outre ses avantages économiques bilatéraux directs, nous
estimons, comme je 1’ai dit dans ma déclaration liminaire, que le
plan de stimulation économique adopté par le gouvernement
chinois est important pour ’ensemble des pays de la région. La
Chine a des accords de libre-échange avec les pays de ’ANASE,
et, comme I’a indiqué M. Lee, il y a de plus en plus de coopération
entre les pays de TANASE, la Chine, la Corée et le Japon. Dans la
mesure ou la région est de plus en plus intégrée sur le plan
économique, le plan de stimulation économique de la Chine peut
bénéficier a tous les pays de la région. Et parce qu’elles
représentent approximativement les deux tiers ou les trois
quarts de la totalité des exportations australiennes, nos
exportations vers les pays de la région en bénéficieront aussi en
ce sens qu’elles permettront d’atténuer les impacts de la récession
des six a 12 derniers mois.

Le sénateur Zimmer : J’aimerais adresser ma question a Son
Excellence le haut-commissaire, mais c’est en fait une question
supplémentaire a celle du sénateur Wallin. Vous avez dit que la
Chine et les Etats-Unis étaient vos principaux partenaires
commerciaux. Ou se situe le Canada?

M. Brown : Je vais vous dire quelques mots du contexte avant de
répondre a votre question, si vous le voulez bien. Les relations
économiques extérieures de I’Australie peuvent se résumer de la
facon suivante : nos exportations et nos relations avec les pays de
I’Asie de I’Est sont axées sur les produits de base. Nous leur
exportons des produits de base et d’autres marchandises, ainsi que
des ressources naturelles. Nos relations avec I’Europe sont axées sur
les investissements, et nos relations avec ’Amérique du Nord sont
axées sur les produits manufacturés, les services et les
investissements. Chaque partenaire représente environ le tiers de
notre engagement économique extérieur, si je peux m’exprimer ainsi.

Trés franchement, le Canada est un partenaire commercial
mineur pour ’Australie. Nous y exportons principalement du
tourisme et du vin, bien str. Dans I’autre sens, le Canada exporte
chez nous des produits de I'industrie aérospatiale et de la viande
de porc. En comparaison de ce que vous exportez aux Etats-Unis,
c’est infime, et cela s’explique facilement. Nos économies sont
assez similaires, et nous n’avons donc pas les complémentarités
naturelles qui existent, par exemple, entre I’Australie et la Chine
ou I’Australie et le Japon.
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The big growth area in the relationship in recent times has been
in investment and in areas such as mining and viticulture. A
significant growth in investment has taken place in both
directions. My personal opinion is that that is where the future
lies. We have similar regulatory systems, so the movement of
personnel and capital backwards and forwards between the two
countries makes sense, and that is something that will drive our
economic relationship in the future.

Senator Zimmer: Thank you. I do have to add that you do have
good wine.

Senator Di Nino: Senator Zimmer, I hope you have been to
Australia to enjoy not only the good wines but also the hospitality
that comes with it. It is unique. I urge you to do that. I will not
charge the high commissioner for that.

Thank you for coming. In the last several weeks, I read a report
that some Chinese manufacturers are no longer prepared to
produce their product under a brand name. I am trying to think
of some of the names of the products that they produce, all
consumer products. They are saying that from now on, if we want
to buy, we have to buy their brand. Is this something you have
come across? Mr. Lee, perhaps you could comment on that.

Mr. Lee: The global recession hit all of us, so China also
received much impact. In order to stimulate the economy, one of
the policies that the government adopted was trying to allow
those hinterland people to have better access to consumer goods.
That is the reason for the introduction of cellphones and the flat
screen televisions. For their purchasing powers, those big
international names are probably beyond their capability, so
they have their special type of lower-quality products available for
those people in the hinterland. They call that the Mountainside
brand. As a matter of fact, Taiwan has benefited so much from
that strategy. One of our IC design houses has been the main
collaborator to help them to design those cellphones, in China, in
the countryside. Once again, that illustrates the agility and rapid
adaptability of Taiwanese business in Chinese markets.

Senator Di Nino: Are you saying that they are producing both
products, export market of the brand names of the North
American and European companies and then the same product
under their own brand for domestic sale?

Mr. Lee: As I understand it, most of those products are for
domestic sales, and not even in the big cities. It is mostly in the
rural areas or those types of economic backwater areas.

Mr. Brown: We have certainly noticed a trend. China has been
the factory of the world for a long time, and it has benefited from
considerable outsourcing from industrialized countries.
Manufacturing under licence has been a feature of the Chinese
economy.

We have noticed that Chinese manufacturers are seeking to
move up the value-added chain, and relying on cheap, low-
labour-cost sectors is not necessarily consistent with sustainable

En ce qui concerne les échanges entre le Canada et I’Australie,
il convient de souligner que les investissements et les secteurs des
mines et de la viticulture ont affiché une croissance importante ces
derniers temps, surtout les investissements, dans les deux sens. A
mon avis, ce sont les secteurs qui vont étre les plus porteurs. Nous
avons par ailleurs des systémes de réglementation similaires, ce
qui facilite la circulation des capitaux et des personnes, dans les
deux sens, et va continuer de stimuler nos relations économiques
pour les années qui viennent.

Le sénateur Zimmer : Merci. Je dois dire que vous avez du
bon vin.

Le sénateur Di Nino : Sénateur Zimmer, jespére que vous étes
allé en Australie pour apprécier non seulement ses bons vins mais
aussi I’hospitalité chaleureuse des Australiens. Sinon, je vous
encourage a y aller. Je n’enverrai pas la facture au haut-commissaire!

Merci de comparaitre devant nous aujourd’hui. Il y a quelques
semaines, j’ai lu dans un article que certaines entreprises chinoises
ne fabriquent plus leurs produits sous des grandes marques.
Jessaie de me souvenir de ces marques, mais il s’agissait
uniquement de produits de consommation. Autrement dit, si
nous voulons acheter leurs produits, nous devrons dorénavant
acheter leurs propres marques. Etes-vous au courant? Monsieur
Lee, puis-je vous demander de répondre?

M. Lee : La récession mondiale nous a tous frappés, et la Chine
n’a pas été épargnée. Afin de stimuler I’économie, le gouvernement
chinois a décidé d’encourager la population de 'intérieur du pays a
acheter davantage de biens de consommation. Comme cette
population n’aurait probablement pas eu les moyens d’acheter des
cellulaires et des téléviseurs a écran plat de grandes marques, le
gouvernement a fait fabriquer des appareils de moindre qualité mais
abordables pour ces gens-la, qui se vendent sous la marque
Mountainside. En fait, Taiwan a beaucoup profité de cette
stratégie. C’est notamment 1'une de nos entreprises de conception
de circuits intégrés qui a aidé les Chinois a concevoir les cellulaires
destinés a cette population. C’est un autre exemple qui montre bien
la souplesse et la rapidité d’adaptation des entreprises taiwanaises
sur les marchés chinois.

Le sénateur Di Nino : Voulez-vous dire qu’ils fabriquent les
deux types de produits, les produits pour I’exportation sous des
grandes marques nord-américaines et européennes, et les mémes
produits sous leurs propres marques pour la consommation
intérieure?

M. Lee : Que je sache, la plupart de ces produits sont destinés a
la consommation intérieure, et ne sont méme pas commercialisés
dans les grandes villes. I1s sont disponibles dans les régions rurales
et dans les régions économiquement défavorisées.

M. Brown : Nous avions constaté une certaine évolution. La
Chine est 1'usine du monde entier depuis longtemps, et elle a
profité des nombreuses délocalisations opérées par les pays
industrialisés. La fabrication sous licence est une caractéristique
de I’économie chinoise.

Nous avons constaté que les fabricants chinois cherchent a
faire plus de valeur ajoutée. Leur dépendance a I’égard des
secteurs a faible cofit de main-d’ceuvre n’est pas nécessairement
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growth. Many Chinese manufacturers are seeking to move into a
more aggressive phase of developing their own brand awareness
and their own products that have a high value added, and that is
consistent with a typical corporate model.

From the Australian perspective, we think that is a natural
evolution. Some sectors will move into that phase more
aggressively; others will focus more or less on the low-cost end
of the spectrum for the foreseeable future.

Senator Di Nino: I have another quick question particularly to
you, high commissioner. This question may have been asked
previously, and I apologize if it has. With foreign direct
investment, FDI, has China been an active participant in that
as it relates to Australia?

Mr. Brown: It has not been so much. The last figures I looked
at, China ranks about fifteenth or sixteenth as a source of FDI in
Australia, so it is relatively small. It is certainly surpassed by
Canada and many other countries.

I was saying earlier, in response to a question from Senator
Zimmer, that although it has been relatively small, it has been
somewhat problematic in some sectors, particularly in the
resources sector where China has made a number of bids for
Australian resources assets. That has raised concerns about
whether foreign control of those assets would be consistent with
Australia’s national interests. There has been a policy issue in that
particular resources energy sector in recent times.

Senator Di Nino: Lastly, to you, high commissioner — and if it
has been asked I apologize — what is Australia’s position on
sovereign funds from not only China but other countries?

Mr. Brown: In a nutshell, I tried to explain our foreign
investment regime earlier. We have a similar system to Canada’s.
We have a screening regime that requires investments beyond a
certain threshold to meet a national interest test. Those
requirements have been supplemented recently with a number
of criteria that apply specifically to investments by sovereign
wealth funds and state-owned enterprises. The intention is to
ensure that those investments are being made in a way that is
commercially credible, if I can put it that way. I should add that it
is not directed at China. It applies equally to sovereign wealth
funds from the Middle East, for example. The pattern of
sovereign wealth fund engagement in Australia in recent times
has been largely portfolio investment, but many are becoming
more active in FDI. These additional criteria are designed to
address the policy challenge of large sums of money floating
around the world looking for assets.

Senator Corbin: Mr. High Commissioner, do you have fish
farming in Australia?

Mr. Brown: Yes.

compatible avec une croissance durable. Bon nombre de
fabricants chinois s’orientent maintenant résolument vers la
commercialisation de leurs propres marques et de leurs propres
produits, avec une forte valeur ajoutée, ce qui est conforme a un
modé¢le d’entreprise tout a fait typique.

Le gouvernement australien estime qu’il s’agit 1a d’une
évolution naturelle. Certains secteurs franchiront plus
rapidement cette étape, tandis que d’autres se cantonneront
dans des activités de production a faibles coiits pendant encore
quelque temps.

Le sénateur Di Nino : J’aimerais vous poser une autre petite
question, Excellence. Si elle ’a déja été, je vous prie de m’en
excuser. La Chine fait-elle beaucoup d’investissements directs en
Australie?

M. Brown : Non, pas beaucoup. D’apres les derniers chiffres
que jai vus, la Chine occupait le 15° ou le 16° rang des
investisseurs étrangers en Australie, ce qui est relativement
mineur. En tout cas, elle est devancée par le Canada et par
beaucoup d’autres pays.

Je disais tout a ’heure, en réponse a une question du sénateur
Zimmer, que méme si ses investissements sont relativement
mineurs, ils ont été problématiques dans certains secteurs,
notamment dans le secteur des ressources, ou la Chine a essayé
de faire Iacquisition d’entreprises australiennes. Cela a créé une
certaine inquiétude, et on s’est demandé si le contrdle de ces
entreprises par des intéréts étrangers servait les intéréts de
I’Australie. Ca a été un probléme, récemment, dans le secteur
des ressources énergétiques.

Le sénateur Di Nino : Pour terminer, j’aimerais vous
demander, Excellence — et encore une fois, si la question vous
a déja été posée, je vous prie de m’en excuser —, quelle est la
position de I’Australie en ce qui concerne les fonds souverains,
non seulement de la Chine mais de tous les autres pays?

M. Brown : Je serai bref car j'ai déja essayé d’expliquer le
régime que nous appliquons aux investissements étrangers. Il est
semblable a celui du Canada. Selon ce régime, les investissements
supérieurs a un certain seuil doivent satisfaire au critére de
I'intérét national, auquel nous avons récemment ajouté des
critéres qui s’appliquent précisément aux investissements
effectués par des fonds souverains et des sociétés d’Etat. Notre
objectif est de nous assurer que ces investissements sont
commercialement crédibles, si je peux m’exprimer ainsi. Cela ne
s’applique pas uniquement la Chine, mais a tous les autres fonds
souverains, qu’ils viennent du Moyen-Orient ou d’ailleurs. En
Australie, depuis quelque temps, les fonds souverains étrangers
investissent surtout dans des portefeuilles d’actions, mais
beaucoup s’intéressent de plus en plus a 'IDE. Les nouveaux
critéres que nous avons ajoutés visent les grosses sommes d’argent
qui circulent d’un pays a lautre, a la recherche d’acquisitions
d’entreprises.

Le sénateur Corbin : Excellence, faites-vous de la pisciculture
en Australie?

M. Brown : Oui.
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Senator Corbin: You do. Do you export any significant
quantity of fish produce to China, Japan and India?

Mr. Brown: Yes.

Senator Corbin: Can you give me an idea of the volume?

Mr. Brown: I might have to come back to you with specific
numbers.

Senator Corbin: I do not mean to be embarrassing.

Mr. Brown: Do not apologize. We have a small aquaculture
industry. It is largely in areas such as molluscs, shellfish and
salmon. We have quite a specialized seafood industry that is
directed exclusively at the North Asia markets, particularly for
abalone, for example, and sea urchins, premium products. We
have industries that have sprung up to service particularly the
Japanese, Korean, Chinese and Taiwanese markets. I would be
happy to give you a more comprehensive answer in writing.

Senator Corbin: I am glad you mentioned salmon. Some years
ago, I was part of a Commonwealth parliamentary delegation to
Australia. The delegation raised a problem that we had with
respect to Canadian salmon imports. The allegation by the
Australians was to the effect that our salmon was diseased or was
parasitic. I wondered if that matter has been resolved over the
years.

Mr. Brown: I am happy to report it has been resolved. It took
many years to resolve it. Canadian salmon is now widely available
in Australia.

Senator Corbin: I also, on that same trip, visited Tasmania. I
was surprised to learn that most of the lumber was exported. I
think China was the biggest market for your raw lumber. Is that
still the case?

Mr. Brown: Again, it is not something I know off the top of my
head. We do have quite a large export of wood chips for paper
production that goes primarily to Japan, and Tasmania is a large
source of wood chips exports. Certainly, a lot of lumber is
exported from Australia to East Asia. The construction industry
in particular in East Asia — and I mentioned the infrastructure
boom in East Asia — is fuelling much of that demand. It is not a
significant trade compared with Canada’s lumber industry. Our
industry is very small. A very active environmental debate has
taken place in Australia for many years about how we ensure a
sustainable industry. In parts of Tasmania there are valuable old
growth forests, and balancing the need to protect those resources
with the economic interests of particular lumber communities is
reminiscent of the situation in parts of British Columbia.

It is a small industry but largely domestically focused with
some specific export interests, mostly in East Asia.

Mr. Lee: A year and a half ago I visited your province, New
Brunswick, under the invitation of your colleague Senator
Ringuette. I also had the opportunity to meet your Minister of

Le sénateur Corbin : Bien. Exportez-vous beaucoup de poisson
en Chine, au Japon et en Inde?

M. Brown : Oui.

Le sénateur Corbin : Pouvez-vous me donner une idée du
volume?

M. Brown : Je vais devoir vous faire parvenir ces chiffres un
peu plus tard.

Le sénateur Corbin : Je ne voulais pas vous mettre dans
I’embarras.

M. Brown : Je vous en prie. Notre industrie de la pisciculture se
limite essentiellement aux mollusques, aux crustacés et au
saumon. Nous avons une industrie spécialisée dans les produits
de la mer, qui dessert exclusivement les marchés de I’Asie
septentrionale, notamment en ormeaux et en oursins, qui sont
des produits de luxe. Nous avons aussi des industries qui se sont
créées pour servir exclusivement les marchés japonais, coréen,
chinois et taiwanais. Je serai ravi de vous fournir une réponse plus
détaillée par écrit.

Le sénateur Corbin : Je suis content que vous ayez parlé du
saumon parce qu’il y a quelques années, j’ai fait partie d’une
délégation de parlementaires du Commonwealth en Australie, et
nous avions soulevé le probléme des importations de saumon
canadien. Les Australiens prétendaient que notre saumon avait
des maladies ou des parasites. J’aimerais savoir si cette question a
été réglée depuis.

M. Brown : Je suis heureux de pouvoir vous dire qu’elle a été
réglée. Cela a pris des années, mais le saumon canadien est
maintenant disponible presque partout en Australie.

Le sénateur Corbin : A 'occasion du méme voyage, je me suis
rendu en Tasmanie, et j’ai été surpris d’apprendre que la majeure
partie du bois était exportée, surtout vers la Chine pour ce qui est
du bois brut. Est-ce toujours le cas?

M. Brown : Je suis désolé, mais je n’ai pas de chiffres précis en
téte. Je sais que nous exportons beaucoup de copeaux de bois
pour la production de papier, surtout a destination du Japon, et
que la Tasmanie en exporte beaucoup. Nous exportons aussi
beaucoup de bois d’ceuvre vers I’Asie de I’Est, étant donné le
boom de I'industrie de la construction dans cette région, dont j’ai
parlé tout a I’heure. C’est un commerce trés mineur par rapport a
I'industrie du bois d’ceuvre au Canada. Notre industrie est trés
embryonnaire, et on parle depuis longtemps, en Australie, de la
facon dont on pourrait en faire une industrie durable. Dans
certains coins de la Tasmanie, il y a des foréts anciennes d’une
certaine valeur, et il faut trouver un juste milieu entre la nécessité
de protéger ces ressources et les intéréts économiques des
collectivités concernées, ce qui n’est pas sans rappeler la
situation de certaines régions de la Colombie-Britannique.

C’est une petite industrie, axée essentiellement sur les besoins
domestiques, mais qui dessert aussi des marchés d’exportation
précis, surtout en Asie de I’Est.

M. Lee: Il y a un an et demi, je me suis rendu dans votre

province, le Nouveau-Brunswick, a I'invitation de votre collégue,
& i . i i

le sénateur Ringuette. J’ai eu I'occasion de rencontrer votre
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Fisheries and Oceans and found out that New Brunswick did
export a large amount of fishery products to Taiwan. As you
know, we are an island country and our people especially favour
seafood. As I understand, frozen lobster tail and shellfish are the
main exports from your province to Taiwan. Your fishery
ministry people attend seafood festivals and seafood shows each
year in Taiwan. We have some sizable trade with your province
on the fisheries products.

Senator Corbin: You would have a great opportunity to buy all
the lobster you can get your hands on this year because the fishers
are not getting much money for their catches.

The Acting Chair: We will leave that to the Fisheries and
Oceans Committee, if you do not mind, Senator Corbin.

Senator Corbin: It is all about trade.

The Acting Chair: Senator Downe has a point of order he
wants to bring up.

I would like to thank Mr. Lee and Mr. Brown for your
enlightening and interesting presentations. We appreciate your
presence.

Senator Downe: My point of order relates back to the
testimony of the president of Export Development Canada,
EDC, Mr. Siegel, when he appeared before the committee. My
question to him was whether he was financing companies that are
doing business in Burma or with the Burmese government.
Mr. Siegel said that he would respond to the committee in
writing. We have received two separate letters. The clerk of the
committee was kind enough to pursue it with EDC, and we
received a second letter to the Chair of the Foreign Affairs
Committee, Senator Di Nino, that outlines their policy and so on.
Unfortunately, there is no answer to the question.

To provide some context, when I asked the officials at Canada
Pension Plan, CPP, similar questions at other meetings, they
forwarded material, answered the question and arranged a
briefing for senators who were interested in it. I know that we
will consider the report of the committee next week, so I would
ask the clerk to email EDC to ask them to answer my question
with a yes or a no. In my original question, I indicated that I do
not want to know the names of companies.

The question to EDC is the following: Are you financing
companies that are doing business in Burma or with the Burmese
government? The answer is either yes or no, and we do not have
that in the pages of the response that we received.

The Acting Chair: The clerk has indicated that he will do that
with pleasure.

Senator Andreychuk: For clarification, have the letters been
circulated to committee members? I have not looked through
them. Are they hesitating to say yes or no because there might be
financing activity through an indirect route? They might be

ministre des Péches et Océans, et j’ai constaté que le Nouveau-
Brunswick exportait beaucoup de produits du poisson a Taiwan.
Comme vous le savez, notre pays est une ile, et nous aimons tout
particuliérement les poissons et les fruits de mer. Je crois que votre
province exporte surtout des queues de homard et des crustacés
congelés a Taiwan. Les fonctionnaires de votre ministére
participent chaque année a des festivals et a des foires de fruits
de mer a Taiwan. Nous avons avec votre province des échanges
commerciaux importants pour ce qui est des produits de la mer.

Le sénateur Corbin : Vous pouvez acheter tout le homard que
vous voulez cette année, car les pécheurs ne tirent pas beaucoup
d’argent de leurs prises.

Le président suppléant : Si vous le voulez bien, sénateur Corbin,
nous laisserons le Comité des péches et océans s’occuper de ce
probléme.

Le sénateur Corbin : Mais cela concerne le commerce.

Le président suppléant : Le sénateur Downe désire invoquer
le réglement.

J’aimerais remercier M. Lee et M. Brown de nous avoir donné
des témoignages extrémement intéressants. Merci d’étre venus.

Le sénateur Downe : Mon rappel au réglement concerne le
témoignage du président d’Exportation et développement Canada,
M. Siegel, devant notre comité. Lorsque je lui ai demandé si EDC
financait des entreprises qui faisaient affaire en Birmanie ou avec le
gouvernement birman, M. Siegel a dit qu’il transmettrait sa réponse
par écrit. Nous avons regu deux lettres séparées. Apres réception de
la premiere, le greffier du comité a pris la peine d’insister aupres
d’EDC, et nous en avons regu une deuxiéme, adressée au président
du Comité des affaires étrangéres, le sénateur Di Nino, dans
laquelle EDC explique ses politiques. Malheureusement, la question
initiale reste sans réponse.

Permettez-moi de replacer toute I'affaire dans son contexte. A
I’occasion d’autres réunions, j’ai posé les mémes questions a des
représentants du Régime de pensions du Canada, le RPC, et ils
nous ont fait parvenir les documents nécessaires, ont répondu aux
questions et ont organisé une séance d’information a l'intention
des sénateurs que cela intéressait. Je sais que nous allons examiner
le rapport du comité la semaine prochaine, et je voudrais donc
que le greffier du comité envoie un courriel a EDC pour lui
demander de répondre a ma question par oui ou par non, étant
bien entendu, comme je I’ai indiqué dans ma question initiale, que
je ne cherche pas a connaitre les noms des entreprises.

La question que j’ai posée a EDC est la suivante : financez-
vous des entreprises qui font affaire en Birmanie ou avec le
gouvernement birman? La réponse est oui ou non, mais je ne la
trouve pas dans les pages de réponses qu’EDC nous a envoyées.

Le président suppléant : Le greffier m’indique qu’il le fera
trés volontiers.

Le sénateur Andreychuk : J’aimerais savoir si les lettres ont été
distribuées aux membres du comité. EDC hésite-t-elle a répondre
par oui ou par non parce qu’il y aurait peut-étre un financement
indirect? Autrement dit, il se peut qu’EDC finance une entreprise
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financing a company that works through another company. If
that is the case, I would like to know. Therefore, the response
would include to the best of their knowledge and belief, et cetera.

Senator Downe: They have indicated that they are following
government policy, which is clear and outlined. However, if they
are doing it indirectly, that would be a yes. I could then pursue
that through Access to Information or other avenues. I will not tie
up any more time of the committee, but I would like to know. The
CPP officials were clear and proactive in their response. Senator
Nancy Ruth came to the meeting when the CPP officials discussed
this matter. EDC seems to be going in another direction with their
uninformative response.

Senator Di Nino: Mr. Chair, I agree with Senator Downe.
Whether it is a Crown corporation or a department, when we ask
a question, we want an answer. I have asked my staff to become
involved and work with the clerk because I do not have anything
other than total agreement with Senator Downe’s request.

The Acting Chair: The clerk will follow up and report at the
earliest convenient time.

(The committee adjourned.)

qui opere par I'intermédiaire d’une autre entreprise. Si c’est le cas,
jJaimerais bien le savoir. Il faudrait donc que leur réponse
indique : « Pour autant que nous sachions, et cetera. »

Le sénateur Downe : EDC a dit qu’elle respectait la politique du
gouvernement, qui est claire a ce sujet. Si elle le fait de fagon
indirecte, je suppose que la réponse est oui. Dans ce cas, je peux
essayer d’obtenir le renseignement par 1’accés a 'information ou
par d’autres moyens. Je ne voudrais pas empiéter davantage sur le
temps du comité, mais jaimerais bien avoir une réponse a ma
question. Les représentants du RPC ont donné une réponse claire
et proactive. Le sénateur Nancy Ruth était présente lorsque les
représentants du RPC en ont discuté. EDC, par contre, semblait
vouloir esquiver la question avec des réponses trés vagues.

Le sénateur Di Nino : Monsieur le président, je suis d’accord
avec le sénateur Downe. Qu’il s’agisse d’une société d’Etat ou
d’un ministére, lorsque nous posons une question, nous voulons
une réponse. J'ai demandé au personnel de mon bureau de
collaborer avec le greffier car japprouve sans restriction la
demande du sénateur Downe.

Le président suppléant : Le greffier va s’occuper du dossier et
nous informera dés que possible.

(La séance est levée.)










MAIL > POSTE

Canada Post Corporation/Société canadienne des postes

Postage paid Poste-payé
Lettermail Poste-lettre

1782711
OTTAWA

If undelivered, return COVER ONLY to:

Public Works and Government Services Canada —
Publishing and Depository Services
Ottawa, Ontario K1A 0S5

En cas de non-livraison,
retourner cette COUVERTURE SEULEMENT a :

Travaux publics et Services gouvernementaux Canada —
Les Editions et Services de dép6t
Ottawa (Ontario) K1A 0S5

WITNESSES TEMOINS

High Commission for Australia to Canada: Haut-commissariat de I’ Australie au Canada :

Justin Brown, High Commissioner. Justin Brown, haut-commissaire.
Taipei Economic and Cultural Office: Taipei Economic and Cultural Office :

David Tawei Lee. David Tawei Lee, représentant de Taiwan au Canada.
Available from: Disponible auprés des :
PWGSC — Publishing and Depository Services TPGSC - Les Editions et Services de dépot
Ottawa, Ontario K1A 0S5 Ottawa (Ontario) K1A 0S5

Also available on the Internet: http://www.parl.gc.ca Aussi disponible sur internet: http://www.parl.gc.ca



